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Mato Grosso

Reescrevendo a historia de pequenas
propriedades em Mato Grosso

Um dos grandes desafios da hu-
manidade é eliminar a pobreza, as-
segurando vida digna a todos, com
no minimo trés refeicoes diarias, aos
mais de sete bilhdes de pessoas do
Planeta. Alinhado a essa missao, a
grandiosidade e condigoes favora-
veis a producao de alimentos des-
se gigante brasileiro se consolidam
como vocacao natural, legitimando
Mato Grosso como o celeiro do mun-
do. E o Sebrae/MT, que é signatario
do Pacto Global, trabalha compro-
metido com a agenda 2030 e com
os Objetivos de Desenvolvimento
Sustentavel — ODS - em busca de um
mundo equilibrado e justo.

Neste imenso territorio fértil,
chamado Mato Grosso, as peque-
nas propriedades rurais sao vis-

tas pelo Sebrae, ndo apenas como
meios econdmico de subsisténcia
familiar, mas como espacgos produ-
tivos que podem contribuir com as
metas globais, especialmente com
a um e adois que sao aerradicagao
da pobreza e da fome.

H4 10 anos, atuando junto aos
produtores de leite, inicialmente
com o projeto Balde Cheio, em par-
ceria com a Embrapa, que depois de
quatro anos se viabilizou como pro-
grama Nosso Leite, os resultados
sao animadores e comprovam que
produzir leite € um 6timo negécio,
lucrativo e com os beneficios sociais
de fixar a familia na propriedade e
trazer condicoes de prosperidade.

“A estratégia do programa Nos-
so Leite consiste em escolher uma

regiao produtiva, com potencialida-
des para transformacgodes positivas,
onde tenhamos o apoio de parcei-
ros, para atuar junto as pequenas
propriedades, por um periodo de no
minimo dois anos, atuando forte-
mente em cima do comportamento
e da visao do produtor, em relagao
ao que seja um negocio rural. As-
sim, estabelecemos uma metodolo-
gia de aprendizagem, buscando im-
plementar a gestao profissional da
propriedade, com o jeito certo de
fazer o gado leiteiro produzir rique-
zas a familia, nao apenas monetaria,
mas a do resgate da auto estima e
o orgulho pela pratica da ativida-
de’] explica o gerente de Macros-
segmentos do Sebrae/MT, Ricardo
Willian Santiago.

PROGRAMA NOSSO LEITE DO SEBRAE/MT
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Inicio Projeto - 2008
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2018

Numero de propriedades atendidas Mais de 2000 propriedades ja atendidas

Producao de Leite 6.555.315 Litros/anomédia de soitros/dia)  108.000.000 Litros/ano mediade1sottros/dia)

NUmero de técnicos envolvidos 22 técnicos Capacitados 32 técnicos capacitados woviaram consutores

Abrangéncia 22 municipios parceiros Mais de 50 municipios parceiros

- 10 Latjcinios e 02 cooperatiuvas
- 01 instituicdo financeira (sicred)
- Olinstituto parceiro

Parceiros do projeto - 01 laticinio, 01 cooperativa



Palavra do consultor

Fernando Bueno, engenheiro agronomo e consultor do Nosso Leite

Nos ultimos anos observou-se
um crescimento da producao de
leite no Brasil na ordem de 4% ao
ano. Esse crescimento foi maior que
o0 numero de vacas ordenhadas, o
que indica ganho de eficiéncia nos
sistemas produtivos, com as vacas
produzindo mais leite. A producgao
brasileira se concentra nos estados
de Minas Gerais (26,6%), Rio Grande
do Sul (13,3%), Parana (2,9%) e Goi-
as (10,5%). Esses quatro estados sao
responsaveis por 63,3% da producgao
nacional. J& Mato Grosso tem uma
participacao de 2%, ocupando a dé-
cima posicao no ranking (IBGE,2014),
com cerca de 25 mil produtores de
leite, em areas médias de 32 hecta-
res, com producao de 92 litros/dia. As
vacas em lactacao tém produgao me-
dia de 5,9 litros/dia. Ou seja, o perfil &
de pequenas propriedades com mao-
-de-obra, predominantemente, familiar.

O incentivo ao incremento a pro-
ducao de leite, no Pais, sem a ex-
pansao das exportagoes vai trazer
reducao de precos suficientes para
barrar a disseminacao da tecnologia.
Essa situagcdo é muito grave para a
pequena producao, vitima das im-
perfeicoes do mercado, que vende
leite a um preco muito menor que a
grande producao e compra insumos
a pregcos muito mais elevados. As-
sim, acredita-se que a tecnologia mo-
derna nao é lucrativa e, somente por
isso nado é adotada pelos pequenos
produtores. Entretanto, somente os
produtores que conseguirem superar
as tais “imperfeicdes’; modernizarao
seus estabelecimentos.

Nesse ambiente desafiador e

buscando atenuar as imperfeigoes
citadas, surgiu a iniciativa do pro-
jeto do Nosso leite , pelo Sebrae/
MT, que no ambito do atendimento
aos produtores de leite, tem como
objetivo promover o desenvolvi-
mento sustentavel da atividade,
com acoes relacionadas ao asso-
ciativismo, inovacao, tecnologia,
incremento de producao e, princi-
palmente gestao.

A minha funcao, desde 2012, tem
sido assessorar o desenvolvimento
desse projeto, atuando, principal-
mente, na capacitacao das equipes
de profissionais que atuam no aten-
dimento dos produtores. Juntos, nos
preocupamos em colocar as pessoas
no centro do desenvolvimento des-
sa atividade. Assim, respeitamos a
experiéncia de cada produtor e de-
senvolvemos metodologias de aten-
dimentos que variam de acordo com
o estagio que o negdcio se encontra,
o desejo de evolucao e a disposicao
das pessoas em colocar em pratica
as tecnologias propostas.

Observou-se que todos os pro-
dutores participantes obtém resul-
tados positivos, dentro do seu grau
de comprometimento com o projeto.
Todos os participantes aumentaram
a producao de alimentos para o reba-
nho leiteiro, seja em producao e/ou
em qualidade do alimento fornecido.
Além disso, um outro grupo (apro-
ximadamente 60%) consegue, hoje,
organizar melhor os processos de
producao e planejar futuras melho-

rias. J& um grupo de 40% tem se de-
senvolvido acima da média. Esses al-
cancaram resultados de aumento da
produgao, em alguns casos o volume
de leite produzido aumentou cinco
vezes. Também colocaram em pratica
o habito de anotar e fazer a gestao da
atividade e demonstram, resultados,
tanto zootécnicos como financeiros e
ja sao dignos de ser comparaveis a
fazendas eficientes que produzem lei-
te em regides tradicionais como o sul

e o sudeste do Pais.
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Como exemplo pode-se citar a
propriedade Fazenda Lagoa Azul, em
Porto Alegre no Norte, onde Leandro
Freitas e sua familia produzem, atual-
mente, em média, 400 litros/dia com
39 vacas em lactagcao usando uma
area de 10 ha. A margem bruta ob-
tida nos ultimos 12 meses foi de R$
83.778,00. Em 2012 quando iniciaram
no projeto, a produgao era de apenas
70 litros/dia e a area usada era de
mais de 50 ha.

Nessa experiéncia do desenvol-
vimento do trabalho, o grande va-
lor percebido é realmente observar
o despertar das pessoas. Com os
conhecimentos que estao sendo
adquiridos, elas deixam a falta de
perspectivas que se encontravam
e redescobrem suas propriedades,
seus rebanhos e passam a entender
a atividade como negdcio. Dessa ma-
neira, com a autoestima resgatada,
as familias se unem e ganham sede
de evoluir, melhorar a renda e mudar
a vida para melhor.




REGIAO DE SINOP CONTA COM BOAS
PARCERIAS PARA REALIZAR SONHOS

Os produtores Hélio Gomes e Ro-
silete Damian Gomes moram no as-
sentamento Gleba Mercedes, setor
05, em Sinop, ha treze anos. Quando
chegaram, tudo era mato e apenas
uma parte estava aberta, onde foi
construido uma casa. A atividade lei-
teira comegou com trés vaquinhas,
que forneciam de sete a 10 litros de
leite no tempo da seca e 21 no das
aguas.

Com dificuldades, o casal pensou
em ir embora da propriedade, mas
a solugcao veio quando comecgaram
a trabalhar com ajuda do programa
Nosso Leite. “Depois que os técnicos
vieram, chegamos a tirar 310 litros
de leite em média/ dia e passamos a
fornecer o leite a Coopernova (Coope-
rativa Agropecuaria Mista Terra Nova
Ltda). Tudo comecou a melhorar so-

brando até um dinheirinho para refor-
mar a casa’, conta o produtor.

“Hoje, nosso sonho esta se reali-
zando. Nao penso em tirar mil litros,
pois nao tem necessidade de crescer
demais. Tirando os 300 litros de leite
durante o ano todo, esta de bom ta-
manho. Pois, conseguimos pagar as
contas e ainda sobra. Nao vai ficar
rico, mas vocé consegue ir a um su-
permercado fazer a compra do més
e ter dinheiro para a ragao das vacas.
Isso é o que importa pra mim?, afirma
Hélio.

O gestor Allan Finger Candido, da
agéncia Sebrae de Sinop, afirma que
a mudanga comeca com a nova Vvisao
do produtor. “Quando faz adesao ao
programa e o técnico vai até eles,
vocé percebe que ja comecam a mu-
dar e a entender que precisam de in-
formacgoes para gerenciar o negocio’;
completa, enfatizando o trabalho das
parcerias, que sao fundamentais ao
sucesso do programa.

“Temos o apoio das Prefeituras de
Tabapora, Feliz Natal e Uniao do Sul,
além do CAT (Associacao Amigos da
Terra), em Sorriso e da Coopernova,
em Sinop. Sem eles, nosso trabalho
nao acontece’ frisa Allan.

ALIMENTACAO CORRETA DO
GADO E PARTE DO SEGREDO

“Na época da seca, tudo é muito
complicado para o produtor, pois eles
acabam ficando no prejuizo devido a
baixa na producao. Um dos pontos
principais do trabalho é buscar garan-
tir alimentacao extra ao rebanho e o
cultivo da cana é uma solugao. O que
segura esses produtores no progra-
ma € que eles aprendem a trabalhar
com a cana e passam a produzir leite
0 ano todo’, pontua Lenira Arsego, se-
cretaria executiva do CAT, parceira do
Sebrae em Sorriso.

Ha 16 anos, o produtor Pedro
Abraao e a esposa Arcilei Martins
Abraao, ganharam o Sitio Ebenezer,
em Sorriso, da reforma agraria. Co-
mecaram a trabalhar com agricultura
familiar, plantando arroz, mandioca e
criando porcos. Mas, a vida comecgou
a melhorar mesmo depois que entra-
ram na atividade leiteira.

“Com 17 vacas, a produgao chegou

a 100 litros. Depois comprei mais oito
vacas e hoje temos 30. Com 20 na orde-
nha, estou conseguindo tirar 280 litros/
dia, em uma area de 12 hectares, usan-
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do apenas oito para a atividade leiteira’
comemora o produtor.

Na propriedade, a ordenha é me-
canizada, com tanque resfriador.
Também foi adotada a técnica de
inseminacao artificial, pensando em
melhorar a qualidade do rebanho e
a meta do produtor é tirar 500 litros
de leite, que ja provou conseguir ti-

Os numeros
do leite no Brasil

Minas Gerais _
com 8.814 milhoes
’ Parana
Brasil com 4.826 milhoes
35,1 bilhoes\ Goids
de litros com 2.599 milhoes
ano Pernambuco _
com 893 milhoes
Mato Grosso _
com 662 milhoes

Segundo a estimativa da Em-
brapa do Leite, em 2017, a oferta
total de leite no Brasil ficou em 35,1
bilhoes de litros, colocando o Brasil
entre os maiores fornecedores do
Planeta. Estima-se que o numero
de vacas ordenhadas seja de 18,6
mil no Pais e 30% dos estados tive-
ram crescimento do rebanho, mas
em 70% deles, o numero de vacas
ordenhadas diminuiu. Observa-se
um aumento da producao de leite,
com menos animais, o que reflete
uma especializagao da atividade.

A alta tecnologia
ainda é para poucos

A inseminacao artificial sempre
foi apontada como uma técnica
indispensavel para o aumento da
producao de leite e ela tem feito
a sua parte. Afinal, em 2011 a pro-
ducao média de leite por vaca era
inferior a 1.400 litros/ano.

Com a tecnologia, o crescimen-
to foi de quase 30% em apenas oito
anos. No entanto, de acordo com o
mais recente levantamento da As-
sociagao Brasileira de Inseminagao
Artificial (Asbia), em 2017 apenas
6,23% das cerca de 22 milhoes de
fémeas leiteiras em idade reprodu-
tiva foram inseminadas.

rar 380 litros (pico mais alto registra-
do) em pouco tempo no programa,
cuja parte é utilizada para producao
de queijos.




Baixada cuiabana consolida negadcios rurais

A 38 km de Cuiaba, a cidade de
Nossa Senhora do Livramento, com
uma populagao de 13.231 (estimativa
IBGE 2018), comporta hoje um grupo
de produtores de leite que a cada dia,
percebe a mudanca de vida partici-
pando do Nosso Leite. Ao todo, sao
25 propriedades da baixada cuiabana
que sao contempladas com consul-
torias especializadas, oferecidas por
meio de parceria entre o Sebrae e
prefeitura.

O casal Ruberlei de Barros e Eliane
de Barros sao os pioneiros no projeto.
Deixaram a vida na cidade para rea-
lizarem o sonho de envelhecerem no
campo. Com uma producao média de
250 litros de leite/ ano, a meta é che-
gar aos 300 em 2019. Hoje o leite é
vendido a R$ 1,25.

“A gente foi aprendendo de tanto
ouvir as palestras do Sebrae e os téc-
nicos que nos atendem, que é preciso
enxergar isso aqui como uma empresa.
E uma piramide e ndo adianta tentar
construir de cima para baixo, do meio
para cima, porque a base tem que ser
alimentacdo e o topo, a vaca’, explica
Ruberley, que tem servido de inspira-
¢ao para muitos produtores da regiao.

“Nosso objetivo é que o produtor
tenha conhecimento da atividade de
uma forma mais profissional. Entao
hoje, os produtores que estao desde
0 comego conosco, ja sabem falar
profissionalmente sobre a atividade.
Antes, nao ouvia o produtor falando
sobre trato de animal, producao, adu-
bar pasto, melhoramento genético.
E pra gente isso € um ganho expres-
sivo, pois mostra a capacidade do
programa de transferir conhecimen-
to para o produtor e faz com que ele
tenha uma visao de negocio’; afirma

e
ne de Barros

Ruberlei 3

do Sebrae Mato Grosso.

Gestado das financas tira
propriedade do vermelho

O sonho familiar de ter uma proprie-
dade rural como éarea de lazer se trans-
formou em realidade e a familia Cuzziol
foi além. H& 14 anos, o patriarca da fa-
milia, Luis Carlos Cuzziol investiu parte
da sua aposentadoria como ex-banquei-
ro, em 71 hectares de terra, em Nossa
Senhora do Livramento. O local que era
estancia de descanso se transformou
em um negocio ha quatro anos, com o
programa Nosso Leite.

“Entramos no programa porque
passamos a investir muito dinheiro
aqui. Montamos toda a estrutura fisi-
ca que temos hoje, mas as contas nao
batiam e sempre ficAvamos no verme-
lho. Do jeito que estadvamos indo, logo
a gente iria quebrar porque o local
deixou de ser uma area de lazer, para

se tornar um negocio, mas sem renta-
bilidade’, comenta o filho, Bruno Luis
Cuzziol, gestor da propriedade.

Aideiainicial, era trabalhar com me-
Ihoramento genético e venda. “A ideia
surgiu do veterindrio que tinhamos
contratado na época. Em dois anos,
construimos tudo para sermos uma
propriedade que produziria genética.
E um mercado muito bom, mas tem
muito ego, o que nao era o nosso perfil.
Quando percebemos isso, dispensa-
mos o veterinario e procuramos o Se-
brae para reestruturar as financas e foi
ai que tudo comegou’; conta Bruno.

No reposicionamento, os investi-
mentos foram revistos, focando a pro-
ducao leiteira para fornecer ao laticinio
Lacbom. “Encontramos uma proprie-
dade operacionalmente organizada,
porém nao conseguia dar foco no ne-
gocio. A visao era considerar a valori-
zacao do patrimonio, mesmo que nao
estivessem conseguindo pagar as con-
tas. Entao, a gente conversou muito,
alinhando que, ter patrimonio é bom,
desde que ele gere renda’/ lembra o
consultor técnico, Fernando Bueno.

Com uma média de 550 litros de
leite, vendendo a R$ 1,20 a expecta-
tiva do produtor é que, para 2019, a
producgao chegue a 800 litros e o pre-
co pago seja R$ 1,25 o litro. “Temos
110 cabecgas de gado, sendo 38 vacas
em lactacao, dando leite duas vezes
ao dia. Antes, as vacas demoravam
muito para emprenhar e tinhamos um
custo muito alto. Minha producao era
irregular, nao tinha uma média. Hoje,
as vacas estao emprenhando de novo
30 dias apds parir, comemora Bruno.




Parceria Sebrae e Comajul atende mais
de 200 produtores na Regiao de Rondonadpolis

A parceria entre o Sebrae/MT e a
Comajul (Cooperativa Mista Agrope-
cuaria de Juscimeira), iniciado em
2016, atendeu até agora 210 produ-
tores, sendo 109 diretamente e 100
produtores que optaram apenas em
participar de eventos realizados pelo
programa.

A parceria trouxe resultados ex-
pressivos desde a sua efetivacao. A
média de leite produzida no inicio do
trabalho era de 6.816,66 litros/més.
Em setembro de 2018, esse total pas-
sou para 9.044,69 litros, representan-
do um crescimento de producao de
32,2%.

Parceria Comajul e Sebrae 2016-2019

Total de produtores assistidos

Produtores que receberam consultoria na propriedade 110
Produtores que participaram de eventos 100
Dias de Campo 04
MissOes e Caravanas 09
Cursos 13
Municipios contemplados 10
Juscimeira | Jaciara | Sdo Pedro da Cipa | Campo Verde

Dom Aquino | Rondonépolis | Poxoréu

Sao José do Povo | Pedra Preta | Chapada dos Guimaraes
Consultores do Sebrae 02
Consultores/Técnico da Comaijul 05
Supervisor 01
Aumento da producao 32,2%

Esforco e dedicacao para metas ousadas

Vindos de Salto Veloso, Santa Ca-
tarina, a familia Abati chegou a Cam-
po Verde/MT, em 1992. Adquiriram
uma propriedade de 30 hectares, uti-
lizada exclusivamente para aviarios.
Com o fechamento do frigorifico, era
a hora de buscar novas oportunida-
des e o leite se tornou atividade prin-
cipal desde 2003.

Comecaram a atividade com 34
vacas em lactacao, que rendiam 500
litros de leite/dia. Atualmente, o nu-
mero de vacas é de 44 e a produgao
dobrou para 1079 litros/dia, um au-
mento de 115,8%.

A expectativa da familia é au-
mentar o numero de animais para
55 e manter a producao na casa

dos mil litros ao dia.

“Nos queremos ver o limite da
propriedade. Até onde ela vai. Geral-
mente, o cara tem uma meta, mas eu
nao. Eu quero ver até onde é possivel
chegar. Vamos dizer que tem muita
coisa para acontecer aqui dentro ain-
da’] avalia o produtor Fabio Luciano
Abati.

Producdo em niimeros atesta bons resultados

Ano / Produgio janeire  fevereiro margo  abril maip  junhoe  julho  agosto

Ano 2016 B09.639 691825 6566306 613117 606200 5783865 605772 655252
Ano 2017 BEIO79 73337 775450 766637 AO4DGE BOS054  BI19417  BETI6H
Ano 2018 1048251 881538 883787 832251 743832 780788 916228 887119

setembro  outubro  novembro  dezembro
621666 779195 810320 BE7TGS
916715 975153 1077513 1068407
904469 979300 1070894 1032426




REGIAO DE ALTA FLORESTA

Agregacao de valor no mercado de organicos

O casal Alison Pilege Oliveira e
Marcely Alessandra Federicci da Silva
Oliveira estao casados ha 14 anos e
hoje se consideram empreendedores
do campo. Donos do sitio Sombra da
Mata, em Alta Floresta, eles também
produzem e comercializam hortalicas
e outros produtos organicos, vendem
queijo artesanal e servem como refe-
réncia a estudantes, além da producao
de leite.

Atualmente, com oito vacas em
lactacao, a producao de 110 litros/dia
é entregue ao laticinio nos finais de
semana e feriados. Nos outros dias,
o leite tirado vai para a producao de
queijo que é entregue nos supermer-
cados, hotéis e feiras.

Sao produzidos 32 queijos por dia,
cinco vezes por semana, o que signi-
fica uma produgcao semanal de 160
pecas, sendo 640 por més. “Quem
produz queijo nao consegue fazer 1
kg com menos de oito litros de leite.
Aqui, depois do Nosso Leite, usamos
5.88 para produzir 1 kg de queijo. E o
nosso diferencial, pois conseguimos
produzir mais, utilizando menos leite,
devido a qualidade dele”

Outro desejo dos produtores e
passo importante do negocio é agre-
gar mais valor ao produto, passando
do leite normal para leite organico.
“Sabemos que temos muitas possibi-
lidades ainda e também muitas coisas
para serem feitas, que vao fazer com
que tudo isso aqui fiqgue melhor ainda
no futuro’; conclui Marcely.
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Explorando a forca produtiva da Amazoénia

Em escala crescente, a regiao de
Alta Floresta vem somando resultados
positivos a cada ano agricola. Em 2017,
31 produtores foram atendidos pelo
Nosso Leite. Em 2018, o niumero subiu
para 36. Presente em sete municipios,
o programa facilita o acesso a solu-
¢oes tecnolodgicas para melhorar a pro-
dutividade. Estima-se que, para 2019,
os municipios de Guaranta do Norte
e Nova Santa Helena, sejam parceiros
do Sebrae também.

“Temos ciéncia do nosso papel
e do impacto que temos que gerar,
apoiando negodcios sustentaveis para
esses produtores. Estamos extrema-
mente alinhados aos ODS (Obijetivos
de Desenvolvimento Sustentavel),

que impacta diretamente em algumas
acoes do projeto e estd igualado ao
eixo econOmico da regiao’, pontua Ale-
xandre Cardoso Cavalcanti, gerente da

Agéncia Sebrae no municipio.

“Para nds, enquanto laticinio, pre-
cisamos acreditar no que esta aconte-
cendo. Buscar esse crescimento para o
produtor, para melhorar a renda, que
muitas vezes sozinhos a gente nao da
conta e o Sebrae nos auxilia no desen-
volvimento do produtor e a gente vé
isso com bons olhos e entusiasmo. E
um trabalho de exceléncia, com profis-
sionais qualificados e de muita impor-
tancia’; avalia o presidente do Lactvit
em Alta Floresta, Donizetti Rodrigues
de Souza.

O laticinio recolhe leite de 320 pro-
dutores da regiao, mas apenas oito es-
tao sendo assistidos pelo Nosso Leite.
Na pratica, a Lactvit e o Sebrae somam
recursos e esforcos para executar
acoes definidas, com metas de atendi-
mento, consultorias, missoes técnicas,
oficinas, cursos, palestras e orienta-
¢oes. E quatro horas de consultoria por
més, que da embasamento para os de-
mais acompanhamentos. Os recursos
para subsidio sao provenientes da par-
ceria, sendo 70% do valor do trabalho
pago pelo Sebrae o os outros 30% por
parte do laticinio.

Sao parceiros do Sebrae Mato
Grosso as prefeituras de Nova Bandei-
rantes, Nova Monte Verde, Colider e
Paranaita, e o laticinio Lactvit. Os pro-
dutores sao atendidos pelos consul-
tores credenciados ao Sebrae, Murilo
Saraiva Guimaraes, Sammara Valera e
Mario Barbosa Filho.




Qualidade leva o leite de Paranai

Mantendo uma produgao média
de 300 litros de leite/dia, o produ-
tor Anderson Jader Backes e a es-
posa Marcia Cristina Bispo Backes
passaram a vender o leite produ-
zido no Sitio Sao Vicente, por R$
1,40. Com qualidade e quantida-
de, a renda da familia hoje é de R$
12 mil por més, apds a entrada no
Nosso Leite. “Desde o comecgo senti-
mos que estdvamos no caminho cer-
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to. Nunca falamos em comecar mais
o menos, fomos vendo o que dava
certo e fazendo’, conta Anderson.

Na primeira visita técnica do
consultor, os produtores registra-
ram 120 litros de leite/dia. Depois
do apoio do programa, a produgao
chegou a 500 litros/dia. O sitio da
familia possui 25 hectares, mas
apenas oito sao utilizados com o
gado leiteiro. Para melhorar ainda

ta para outros mercados

mais as condi¢goes produtivas, vao
instalar irrigacao no pasto.

“Com a irrigacao, eles conse-
guem aumentar e manter a produ-
cao de leite o ano inteiro, sem as
oscilacoes na quantidade. Hoje, o
leite deles vai para fora do Estado,
pois reconhecem os investimentos e
a alta qualidade do produto’] come-
mora a consultora técnica, Sammara
Nascimento Valera.

Mauricio Rizzieri, Secretario Muni-
cipal de Agricultura de Paranaita, afir-
ma que a prefeitura sempre foi par-
ceira do Sebrae e os resultados dos
trabalhos sao visiveis. “Esse trabalho
do leite foi muito importante para que
os produtores conseguissem chegar
onde estao. O objetivo do Anderson
era chegar a 600 litros de leite e ja
conseguiu chegar a 500 antes do pra-
zo determinado. Entao, provavelmen-
te ele vai chegar 14 e isso nos deixa
muito felizes’, conclui.

Nova Bandeirantes acredita no fortalecimento da atividade leiteira

Em 2013, na época da seca, sem
comida para o gado, com apenas trés
vacas em lactagao e tirando 15 litros/
dia, Evanildo Santana dos Santos
pensava em largar a atividade. Pouca
producao e o preco baixo do leite de-
sestimulava o proprietario do sitio Pai
Heréi, que quase fechou as porteiras.
Evanildo e a esposa Franciele Batis-
ta dos Santos esperavam o pequeno
Rafael quando viram no programa a
esperanca de mudar de vida.

“Nesses cinco anos participando
do Nosso Leite chegamos a 100 litros
na média/dia e agora a meta sao 300
litros, em 2019 afirma Evanildo lem-
brando que antes tirava cinco litros

Laticinio estimula novos negécios em Nova Monte Verde

Desde 2010, o produtor Genildo da
Fonseca Luzini trocou o gado branco
pelo gado de leite. O motivo? A vinda
de um laticinio para Nova Monte Ver-
de, distante 160 km de Alta Floresta,
motivado pela esperanga de conquis-
tar uma vida mais estavel para sua
familia.

No programa desde 2017, o produ-
tor lembra que antes tirava em média
seis litros de leite/dia, com 12 vacas.
Hoje, recebendo as orientacoes do
consultor esta tirando 15 litros/dia por
vaca, o que resulta em 105 litros/dia.

“A producao para nos dobrou com
praticamente as mesmas vacas. Nos-
sa expectativa é chegarmos aos 200
litros de leite’, projeta Genildo. O novo
lucro é investido no proprio negocio,
com as melhorias que vao sendo ne-
cessarias.

Parceiros do Sebrae, o secretéario
municipal de Agricultura, Mario Sérgio
do Nascimento, refor¢a a satisfagao de
fazer parte do programa que tem mu-
dado a realidade dos produtores da re-
giao. “Essa parceria veio na hora certa.
Temos dois produtores aqui que hoje

de leite/ vaca. Depois que comecou
receber assisténcia das consultorias,
a produgcao foi para 12 litros por vaca,
sendo que o rebanho conta com 14
vacas em lactagao.

A realidade do Evanildo mudou
com a parceria entre Sebrae e a Pre-
feitura de Nova Bandeirantes, que
subsidia oito produtores no pro-
grama Nosso Leite. “O projeto veio
ao encontro dos anseios de nossos
produtores, principalmente daque-
les proprietarios de gado, que nao
tinham a nocao de como poderiam
obter renda na sua propriedade e
acabavam desestimulados’ relata o
prefeito Valdir Pereira dos Santos.

sao exemplos para outros produtores
e estao felizes, se destacando bem na
atividade e muito contentes. O Sebrae
veio por meio das empresas que pres-
tam a consultoria e esta sendo 6timo’,
avalia.




REGIAO DE TANGARA DA SERRA

Pecuaria leiteira ¢ um bom negocio

Com 10 hectares de area, sendo oito
disponiveis para a pecudria leiteira, a Es-
tancia V6 Pequeno, localizada em Tanga-
r4 da Serra/MT, produz atualmente 400
litros de leite/dia com 27, das 58 vacas,
em lactacao. O proprietario Vagner Bian-
chine de Deus, concilia a profissao de
contador com a de tirador de leite, desde
2017 quando procurou o Sebrae/MT para
auxiliar no desenvolvimento da proprie-
dade.

“Primeiro, procurei o laticinio Vital,
que me falou sobre a parceria com o Se-
brae e me pediu para procura-los. Foi o
que eu fiz. O Adilson (técnico) veio, trou-
xe mais informagbes e comegamos os
modulos rotacionais. No final de 2017,
estava tirando leite de sete vacas, mas
primeiro aprendi a trabalhar para depois
investir; lembra Vagner.

Adilson Gastaldello, zootecnista e
consultor técnico do projeto Nosso Lei-
te, conta que no caso do Vagner, como
ele nunca havia trabalhado com a pe-
cudria leiteira, embora gostasse muito,
a preocupacao era que ele comprasse
um numero grande de animais, sem ter

Parcerias

Parceiros na busca pelo aumento da
producao de leite na regido, o laticinio
Vital e Sebrae, tém trabalhado desde
2016 para que produtores possam rece-
ber visitas técnicas em suas proprieda-
des. Ao todo, 60 produtores fornecem
leite ao laticinio, desses 12 sao partici-
pantes ativos do projeto.

“O projeto ajudou a mim e a minha
industria a termos visao e estruturar
nosso negocio, de uma forma diferen-
te. Como profissional, é uma satisfacgao,
porque ao visitar as propriedades vejo a
mudanca na vida das familias e isso me
faz querer trabalhar ainda mais. Quando
chego no laticinio, vejo que nao estou
s6 vendendo um produto, ndo estou sé
comprando o leite daquele produtor que
eu poderia nem saber quem €, mas com
o projeto, eu trabalho sabendo que eu
vou mudar a vida de todos’ avalia a em-
presaria e proprietaria do Laticinio Vital
Alimentos, Aline Carla Perine.

conhecimento da atividade. “Por isso,
comecamos o trabalho com um reba-
nho pequeno, para que fosse mais facil
aprender’, explica.

Com produtividade de 13.857 litros
de leite por hectare/ano em 2018 a meta
é atingir em 4 anos de projeto, a pro-
dutividade de 20 mil litros de leite por
hectare/ano. O planejamento para 2019,
€ manter em média 34 vacas em lactacao
com producao média de 17 litros de leite
ao dia, atingindo assim a produgdo mé-
dia diaria superior aos 500 litros.

Durante o primeiro diagnostico reali-
zado no sitio Santa Helena, em Tangara
da Serra/MT, foi constatado que a pro-
ducao de leite nao era suficiente para
manter a familia do Adriano Santos Dias.
Ele, a esposa, Daiane Regina Fabiane e
os dois filhos pequenos, precisavam de
uma alternativa urgente para aumentar a
producao e consequentemente a receita,
ou teriam que desistir da atividade.

A pastagem apresentava estagio ini-
cial de degradagao, o canavial era insufi-
ciente para manter o rebanho durante o
periodo da seca e, devido ao baixo fatu-

Trabalhando com capacidade de pro-
cessamento de 10 mil litros leite dia, o
laticinio se prepara agora para dobrar a
capacidade. Com a parceria fechada en-
tre Sebrae, laticinio e Prefeitura de Barra
do Bugres, os pequenos produtores da
regiao também passarao a fornecer leite.

“QOs produtores de leite de Barra do
Bugres, estao principalmente nos as-
sentamentos, onde estamos propondo
esse trabalho junto ao Sebrae e o latici-
nio. Serd muito importante, pois o que
eles produzem hoje nao sana as ne-
cessidades deles. Com o projeto, com
certeza eles terao mais oportunidades
e poderdao manter suas familias e con-
tinuar morando 13, levando uma vida
decente com o negodcio do leite] avalia
o prefeito Raimundo Nonato.

“E uma demanda dos produtores,
que os gestores atenderam e enten-
deram a proposta do Sebrae, que ira
entrar com um subsidio para ajudar
o produtor. O laticinio ira buscar esse

ramento mensal, o produtor nao fornecia
ragao concetrada aos animais. Com o ini-
cio do projeto, o produtor foi orientado
a descartar os animais improdutivos, e
com o capital da venda foi adquirida uma
vaca em lactagao e insumos para a fabri-
cacao da ragao na propriedade.

“Com a vinda do projeto, nds conse-
guimos visualizar que era possivel viver
do leite na propriedade. Nunca havia
produzido 100 litros de leite, com 14 va-
cas em lactacao. Agora com 13 vacas, eu
ja cheguei a tirar 120 litros’; lembra Adria-
no.
Com a implantacao do sistema rota-
cionado e o aumento da producao, o pro-
dutor optou por investir em uma orde-
nha mecanica, com o objetivo de reduzir
o desgaste fisico e assim conseguir exe-
cutar as demais atividades da proprieda-
de. “Essa parceria entre Sebrae e o lati-
cinio Vital, ndo trouxe nenhum prejuizo
pra nés. Sabemos o quanto ficaria para
termos uma assisténcia técnica como
essa, paga do nosso bolso.Temos nocao
do quanto o Sebrae investe no produtor,
entdo a nossa avaliagao é 6tima”

leite, que era um grande desafio dos
produtores: produzir leite, mas para
quem? O que o Sebrae ira deixar junto
ao municipio é um legado de geracgao
de emprego e renda’] pontua o geren-
te do Sebrae/MT em Tangara da Serra,
Wlademir Alves da Silva.

Norteldndia apostou em produtores

Atendendo o anseio da comunida-
de, a Prefeitura Municipal de Nortelan-
dia procurou o Sebrae para fechar uma
parceria de sucesso e foi assim que 10
produtores, comegaram a se destacar na
regiao por meio da atividade leiteira. “O
projeto exige do produtor e é isso que
precisamos, porque la na ponta o bene-
ficiario é ele. Saimos de uma atividade
que quase nao existia, para uma ativi-
dade que vem apresentando frutos. Fe-
chamos o ano com 15 produtores ativos
e estamos muito felizes, comemora o
prefeito municipal de Nortelandia, Zema
Fernandes.




REGIAO DE BARRA DO GARCAS ,
Leite incrementa o cardapio
da merenda escolar

A margem do Rio Araguaia, na
fronteira entre os estados de Mato
Grosso e Goias, a regiao de Barra
do Garcgas (MT) possui uma econo-
mia diversificada, com atividades
de comércio, industria, servigcos e
atrativos turisticos. A vocacgao para a
pecudria leiteira sofreu com baixos
pregos nos ultimos anos, mas vem
se recuperando e mostra potencial
para o desenvolvimento local.

Com o foco nos pequenos pro-
dutores, em 2013, o Sebrae/MT ini-
ciou um trabalho na regiao com o
Programa Balde Cheio, e os bons
resultados levaram a expansao da
iniciativa, que passou a se chamar
Nosso Leite. Em 2018, foi firmada
parceria com as prefeituras de To-
rixoréu, Nova Xavantina, Novo Sao
Joaquim, Agua Boa, Nova Nazaré e
Canarana, realizando atendimento
a 60 produtores.

No sitio Recanto da Paz, locali-
zado em Agua Boa (MT), 14 se vao
10 anos do proprietario Marcos da

Cunha Miranda mexendo com lei-
te. De funciondario a empreendedor,
ele fala dos desafios. “Perdi muito
leite no inicio, tinha que pagar fre-
te até a vila. Comecou a melhorar
quando consegui comprar um res-
friador, 20 novilhas e um touro, em
Uberaba (MG). Levantava as duas
horas da manha e tirava o leita na
mao até umas 10h. Se nao fosse a
familia, eu teria desistido”

Em abril de 2018, o produtor
entrou no Nosso Leite e foi orien-
tado sobre a estrutura da ordenha,
pastagem, divisao de piquetes. E a
producao aumentou. Comecou ti-
rando 180 a 200 litros/dia e subiu
para uma média de 310 litros/dia,
de 36 vacas lactantes. “Receber a
orientacao do técnico € muito im-
portante e a expectativa é chegar
aos 500 litros/dia’; disse o produtor
que planeja investir em um pogo
artesiano para irrigacao e hoje vé
a propriedade como uma empresa
que gera resultado.

ATENDIMENTO REGIONAL MEDID LESTE - BARRA DO GARCAS (MT)
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resarial

substitui os improvisos

O produtor Paulo Henrique Morais
da Silva, da Fazenda Atoladeira, loca-
lizada em Torixoréu (MT), fala aber-
tamente que iniciou a atividade no
escuro, “tocando por conta propria”
“No comeco, eu via muito o que os
outros produtores faziam, mas cada
lugar, cada fazenda é um caso dife-
rente. O solo é diferente, o gado g, as
vezes, o préoprio manejo interfere no
resultado. Tem um detalhe que o pro-
dutor faz e a gente copiando nao da
certo’; contou.

“Em 2013, surgiu o convite para

essa parceria com o Sebrae e inicia-
mos com a producao diaria de 40
litros de leite/dia, em 100 hectares
de fazenda. Hoje, trabalhamos com
uma producao de 530 litros/dia, uti-
lizando apenas 12 hectares da érea.
As orientacoes técnicas nos ajudam a
tomar decisoes, tracar metas e temos
cumprido o cronograma. Cuidamos
da alimentacao e crescemos verti-
calmente, explorando o potencial
do terreno. Visualizo um balde cheio
e até as negociagdes com o laticinio
melhoraram’; disse Morais.

Da sala de ordenha para as
salas de aula. O Nosso Leite esta
alimentando alunos e gerando
renda no municipio de Canarana.
O programa atende 10 produto-
res, principalmente de um assen-
tamento rural, estimulando a co-
mercializagao com o laticinio da
regiao, que por sua vez, fornece
para a merenda escolar da cidade.
“S6 para o primeiro semestre de
2019, as escolas municipais serao
abastecidas com 5.500 litros de lei-
te e aproximadamente 2 mil quilos
de mucarela’; disse o secretario de
Agricultura e Meio Ambiente de
Canarana, Charles Juliano Viscon-
ti. “Fechamos a parceria em 2018 e
ja conseguimos perceber bastante
evolucdo. Colocamos um resfria-
dor no assentamento e os produto-
res estao movimentando cerca de
R$ 20 mil reais por més’, detalhou
o secretario.

O gestor do Programa Nosso
Leite na agéncia do Sebrae de Bar-
ra do Gargas (MT), Anderson Vaz
Bispo, ressalta que as pequenas
propriedades rurais, em geral, sao
empresas familiares. “A resistén-
cia cultural ao “novo” ainda gera
barreiras, em relacdo a mudanca
de processos e a inclusdo de tec-
nologias na fazenda, o que nao im-
pede os produtores de abrirem as
porteiras e receberem o técnico do
Sebrae, dando-lhe atencao a cada
orientacdo e solucao discutida, e
aplicando de forma assertiva em
seu dia a dia no campo’, analisa.




Regiao de Confresa compensa desafios
com aumento na produtividade

Colonizada no final da década de
70, Confresa (1.170 km de Cuiaba) é
referéncia no desenvolvimento do
extremo nordeste de Mato Grosso.
E grande sua importancia no setor
agropecudrio, que somam mais de
quatro mil estabelecimentos, com
forte presenca da agricultura familiar
que tem papel fundamental na com-
posicao fundiaria do municipio.

Em 2009, o Sebrae iniciou no mu-
nicipio os trabalhos do projeto Balde
Cheio. Em 2010, inaugurou a agéncia
regional, dando énfase as agoes vol-
tadas a producao de leite que se ex-
pandiu para outros cinco municipios:
Porto Alegre do Norte, Canabrava do
Norte, Sao José do Xingu, Santa Cruz
do Xingu, Vila Rica e Queréncia. En-
tre 2015 e 2018, 148 produtores foram
atendidos pelo programa.

O primeiro desafio, de acordo com
o gerente do Sebrae/MT em Confre-
sa, Rafael Becker, é a regularidade da
assisténcia técnica, que ocorre gra-
g¢as as parcerias com 0s municipios
parceiros. O segundo, seria a falta de
aceitagao do programa pelo produtor
e a logistica para se chegar a algumas
propriedades, localizadas nos munici-
pios da regiao, distantes mais de 400
km, com acesso por estradas sem pa-
vimentagao.

“Fizemos planejamento em 2017
para atender cinco municipios em 2018.
Por esse déficit e problematica que a
gente tem, referente a disponibilidade
de técnicos, vamos trabalhar com pro-
fissionais do proprio Sebrae, nao de-
pendendo mais de técnicos oferecidos
pelo municipio’ pontuou Becker.

Ano 2015 846.905 L
Ano 2016 1.084.039 L
Ano 2017 1.344.209 L
Ano 2018 1.720.587 L
pdesemsceints  gg3,

A Estancia Mina do Ouro, locali-
zada em Canabrava do Norte, se tor-
nou uma unidade demonstrativa do
Nosso Leite na regido. O proprietario
Henrique Pereira Lima conheceu os
beneficios por meio de um tio que
mora em Tocantins (GO) e procurou
o Sebrae em Mato Grosso para se
tornar um produtor de leite, queren-
do ser referéncia na atividade.

“Ai comegou a mudanca da agua
pro vinho. De 2009 pra c4, fiquei
dois anos sem assisténcia técni-
ca do consultor, mas nunca deixei
de cumprir as tarefas que ja estava
acostumado a fazer. Mas, devido a
rotatividade muito grande dos téc-
nicos, algumas coisas nao puderam
andar conforme esperdvamos e isso
foi ruim pra gente’; revela Henrique.
Em nove anos, foram oito técnicos
que passaram pela propriedade.

A inseguranca pela troca de téc-
nico, fez com que ele e mais dois
produtores se juntassem para bus-

Associativismo para fortalecer o setor

car a Associacao de Produtores e |a
conseguiram uma parceria, com a
Prefeitura de Canabrava e o laticinio
Bravalat, para quem entregam o lei-
te produzido nas propriedades.

“Num desses momentos, nés de-
cidimos tomar as rédeas do negocio
e nao depender do poder publico,
pois temos a consciéncia de que
sem o projeto nao podiamos ficar.
Nos juntamos e fomos em busca de
parceiros para conseguir o proprio
técnico. O programa mostra o ho-
rizonte e sem ele ficamos perdidos.
Dependemos do técnico, com ele
vamos definindo, tracando metas,
sendo orientados para chegar ao
objetivo. Hoje, somos 23 produtores
trabalhando de forma colaborativa’
conta.

Atualmente, a producao de Hen-
rique é de 400 litros de leite/ dia, que
ele vende a R$ 1,20, resultando na
renda bruta mensal de R$ 15 mil, uti-
lizando 19 hectares.

PRODUTOR MEDIAANO2015  MEDIAANO2016  MEDIAANO2017  MEDIAANO2018  MEDIA ANO 2019
Henrique P. Lima 95.356 L 80.848 | 94.6721 1309431 150.3251
Leandro A. de Freitas 87.6001L 1377871 1423501 184.8461 190.2451
Wemerson C. Arruda 693501  92.2231  90.008L 102.9821 105.201l
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Construindo a lideranca e a governanca setorial

“Quando o grupo comeca a se for-
talecer, até no prego do leite ele con-
segue influenciar. A gente percebe a
configuracao que deu melhor resulta-
do, no sentido de mudanca rapida, foi
a forma como o grupo se organizou.
O programa hoje nao é mais do Se-
brae, mas dos produtores que toma-
ram para si os desafios do associati-
vismo’, avalia o técnico Avelino Egidio
Taques Filho.

A demonstragao da maturidade e
colaboracao pelo coletivo sao as ati-
tudes adotadas pelo grupo, com van-
tagens para todos. “Cada um desses
produtores pega a média de leite pro-
duzida durante o més, tira metade e o
valor serve de referéncia para contri-
buir com a associacao. Por exemplo,
a média do Henrique é de 400 litros/
dia, ele pega a producao de um dia de
leite e dividi, doando o valor da venda
de 200 litros para a associagao’; expli-
ca Avelino.

O agricultor Leandro Alves Freitas
é um dos trés produtores que bus-
caram a Associacao. Em 2002, ele se
mudou de Goias para Porto Alegre
do Norte com a familia e continuou
trabalhando com o leite. Em 2011,
eles entraram para o Nosso Leite,
com 60 animais, produzindo de 50

a 100 litros de leite/dia. Atualmente,
a sua produgao é de 700 litros/dia,
com 43 animais em lactagao. O leite
é vendido a R$ 1,26 para o laticinio

A Fazenda Lagoa Azul possui
169 hectares de terra, sendo que
50 eram utilizados para a produgao
de leite. Com as vivéncias do Nos-
so Leite , apenas 10 hectares estao
sendo suficiente para a conquista de
bons resultados.

36 animais. “A meta era 50 vacas em
lactacao. Nunca botei meta de litros.
Era 50 vacas em lactacao, 10 vacas
secas, 10 novilhas e 10 bezerros.
Essa é a meta até hoje. E ja esta bem
perto. Acho que mais uns dois anos
a gente chega nela. Por que estava
bem longe, hein? Quando fizemos
a meta, nos tirdvamos uns 50, 70 li-
tros e hoje chegamos a 300 litros’

comemora.

“Eu tenho 65 anos e s6 fui usar
tecnologia no campo, com 55 anos.
E s6 acreditamos que daria certo de-
vido a capacidade dos técnicos, do
Sebrae e da Embrapa que sao em-
presas idoneas. A gente sabe que
essas empresas nao vao colocar a
gente num caminho sem ter testado,
sem ter pesquisado e comprovado.
Tem que dar certo; comemorou seu
Vilmar de Souza Freitas, patriarca da
familia.

Wemerson Coura Arruda fe-
cha o grupo de trés mosquetei-
ros. Na nova propriedade em
Canabrava, o produtor exibi
orgulhoso a nova sala de orde-
nha canalizada, com capacida-
de para tirar leite de seis vacas,
trés de cada lado, duas vezes ao
dia, além da plantacao de milho,
nos 53 hectares de terra.

Com 20 vacas, ele lembra que
faltava pasto para alimentar os ani-
mais e que depois do programa,
utilizando dois hectares para rota-
cionar o gado, de forma correta, o
capim passou a sobrar, mesmo com

Laticinio é parte
fundamental da
cadeia produtiva

“Comecamos a acreditar no pro-
grama e estamos vendo que tem dado
certo. A gente nunca deixou de aju-
dar. O crescimento de produgao vem
acontecendo gracas ao Nosso Leite
e nele a gente confia porque mostra
que da certo. Basta fazer e acreditar.
Hoje, esses produtores entendem de
qualidade, me enviam leite de quali-
dade e até cobrar um preco melhor
pelo leite faz parte dessa evolucgao,
pois eles tém condicoes de chegar e
exigir do laticinio’; avalia a gerente do
laticinio Bravalat, Jane Maria Caetano
Moreira.




12

REGIAO DE JUINA

“Antigamente a gente trabalhava no escuro”

A regiao noroeste de Mato Grosso
abriga 4.704 produtores, sendo que a
atividade leiteira é a base da renda para
aproximadamente 1.900 familias que 14
residem e movimentam o comércio re-
gional, como os laticinios, casas agro-
pecudrias, agrbnomos, veterinarios
e zootecnistas, que prestam servicos
para toda a cadeia produtiva do leite.

“A gente vé a evolugao do projeto
com o acompanhamento do Sebrae.
Eu acho isso muito importante, pois
o Sebrae tem dado todo esse apoio
para no6s e Gracas a Deus, estamos
cada dia melhor. Os técnicos saem de

O Sebrae Mato Grosso é signatario do Pacto Global, desenvolvido pela
Organizacao das Nagoes Unidas (ONU) e trabalha para erradicar a pobreza, a
fome, por meio da producao e consumo sustentavel.

Programa Nosso Leite em Juina

Unidade 2008 2019
Propriedades atendidas 40 90
Produgdo de leite/dia 3357 l/d 13.5001/d
Meédia Leite/dia 83l/d 150l/d

Juina para vir acompanhar a gente,
isso porque eles veem resultado e a
gente também consegue ver os resul-
tados através do trabalho deles”

O depoimento é do produtor José
Luiz dos Santos Rocha de Juruena.
Ele e a esposa Vera Lucia Mallmann
Rocha, participam do Projeto Nosso

Saiba mais em sustentabilidade.sebrae.com.br

Geréncia de Marketing, Comunicagao e Eventos do Sebrae/MT | Gerente: Marta ReginaTorezam
Geréncia de Macrossegmentos do Sebrae/MT | Gerente: Ricardo Willian Santiago| Gestor do projeto na regido: Aureliano da Cunha Pinheiro
Geréncia do Sebrae em Sinop| Gerente: Volmir José Contreira | Gestor do projeto na regiao: Allan Finger Candido

Geréncia do Sebrae em Alta Floresta | Gestor do projeto na regiao: Douglas lvan Strelow
Geréncia do Sebrae em Confresa | Gerente: Rafael Gaboardi Becker | Gestor do projeto na regiao: Tiago Berte Ceron

Geréncia do Sebrae em Juina | Gerente: Josemar Farias de Albuquerque | Gestor do projeto na regiao: Luis Carlos Marcon Dalsasso
Geréncia do Sebrae em Barra do Garcas | Gerente: Lidiane Angelo da Silva |Gestor do projeto na regido: Anderson Vaz Bispo

EXPEDIENTE

Geréncia do Sebrae emTangara da Serra | Gerente e gestor do projeto na regido: Wlademir Alves Silva

Redagao: Catia Alves DRT/MT 2306 | Savannah Comunicagéao Corporativa
Fotos: Alta Floresta: Studio Moraes — Leandro Moraes e Aguinaldo Rodrigues | Foto Charme - José Luiz Alves | Barra do Gargas: Enilson Arneiro
Tangara da Serra: Alcides Noléto | Sinop: Priscila Giroletta Fotografias | Acervo de fotos CAT (Clube Amigos daTerra de Sorriso/MT)

Confresa: Elias Rodrigues Silva / Fotografo | Cuiaba: Daniel Massena, Luis Ferro e Victor Ostetti | Juina: Arquivo pessoal

Editoracao: Marcelo Moreira | Fale com o Sebrae 0800 570 0800

Leite, assistidos pela unidade do Se-
brae em Juina. “Antigamente, a gen-
te trabalhava no escuro. Trabalhava,
trabalhava e nao tinha um resultado
bom, satisfatorio. Depois, com a aju-
da e as orientagoes que o Sebrae da
pra gente, conseguimos melhorar e
vai continuar melhorando cada vez
mais’; afirma Vera Lucia.

“Antes a gente vivia o dia a dia,
nao tinha visao dessas coisas. De la
pra cda, temos mais informacoes, gra-
cas ao Sebrae e aos técnicos. E uma
importancia muito grande pra nés,
produtor de leite, sem conhecimen-
to, num lugar dificil desse aqui, dificil
conseguir as coisas, e eles dao uma
visdo pra gente’, conclui José Luiz.

Com a implementagao do proje-
to Nosso Leite na regiao, a realidade
que antes era marcada por estrutura
de producao de baixo nivel tecnolégi-
co (nao possuia salas cobertas e com
piso para a ordenha, nem ordenhas
mecanicas ou tanques resfriadores),
passou a ter outra realidade, agora
adequada as necessidades.

Fazem parte do projeto Nosso
Leite, os municipios de Juina (ha
dois anos) Juruena (ha cinco anos)
e Novo Horizonte do Norte (um ano
no projeto).
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