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Apresentacéao

Caro(a) Participante(a),

Planejar um negdcio e torna-lo sustentavel € um dos seus maiores desafios. Com 0s
avancos da nossa sociedade, o mundo dos negdcios exige que vocé tenha cada vez
mais conhecimentos de sua empresa e busque sempre inovar, aprimorar seus produtos
e servicos e expandir sua atuacao no mercado.

Nesse caso, o Plano de Negdcios é uma ferramenta que tem o objetivo de apoiar na
consolidacdo da sua ideia de forma efetiva, criativa e inovadora. No entanto, essa tarefa
exige esforco, dedicacdo, estudo de todas as variaveis que interferem no seu
empreendimento a fim de proporcionar conhecimento e viabilizar tomada de decisGes
assertivas.

Essa ferramenta possibilita, ainda, descobrir se a sua ideia tem diferencial; se existe
mercado; se 0s riscos sdo aceitaveis; 0s custos; infraestrutura basica; e varias questdes
que ajudardo vocé a concretizar seu negécio, contribuindo de forma significativa para
aumentar sua probabilidade de sucesso.

A Oficina Plano de Negdcios tem carga horéaria de 8 horas e sera realizada em dois
encontros. Ela foi desenvolvida com o propédsito de criar condi¢gbes para que Vocé
consiga:

Plano de '\l p
Negocios &=
%
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> Compreender o conceito e as ferramentas para elaboracdo do Plano de Negdcios.
> Predispor-se a elaborar o Plano de Negdécios de seu empreendimento.
> Utilizar as ferramentas que subsidiam a elaboracdo de um Plano de Negdcios.



MANUAL DO PARTICIPANTE

Roteiro da oficina

Encontro 1 — Estruturando um Plano de Negécios — Descricao
da Empresa, Plano de Marketing, e Plano Operacional

Atividade 1 — Que negocio é esse?

Exposicéo dialogada sobre o conceito de negdcio e plano de negdcio.

Atividade 2 - Construindo um Plano de Negocios.

Atividade para conhecer as seguintes etapas do Plano de Negodcios: Descricao da
Empresa, Plano de Marketing e Plano Operacional.

Encontro 2 — Estruturando um Plano de Nego6cio — Plano
Financeiro e Sumario Executivo

Atividade 2 - Estruturando um Plano de Negocios

Atividade para conhecer as seguintes etapas do Plano de Negdcios: Plano Financeiro e
Sumaério Executivo.

Atividade 3 — Apresente seu hegocio.

Exposicéo Interativa para apresentacao dos Planos de Negocios desenvolvidos em sala
de aula.

Seja bem-vindo a Oficina Plano de Negdcios!

Aproveite!
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Encontro 1 — Estruturando um Plano de Negocios —
Descricdo da Empresa, Plano de Marketing, e Plano
Operacional

O foco desse encontro € trabalhar os conceitos e apresentar a ferramenta de Plano de
negocios para que vocé perceba a importancia e sinta-se motivados a elaborar o plano
de Marketing e a Descricdo da Empresa de seu futuro empreendimento.

Esperamos que neste Encontro vocé possa desenvolver competéncias para:
> Compreender o conceito de Negdcio e Plano de Negdcios.

> Analisar os fatores que influenciam na elaboracdo do Plano de Marketing e da
Descricdo da Empresa de forma a aumentar sua competitividade no mercado.

> Perceber a importancia da elaboragdo do plano de marketing e da descricdo da
empresa para seu futuro empreendimento.

> Elaborar as planilhas do Plano Marketing e da descricdo da Empresa para melhor
posicionamento no mercado.

Atividade 1 — Que negbcio é esse?

Nessa atividade vocé ira participar de uma exposicao dialogada sobre negdécio e Plano
Negdcios:

Negocio é o ambito de atuacdo do empreendimento. Embora, muitas vezes, seja
definido como area de atuacado, produtos, servicos, comércio ou empresa, o negoécio € a
esséncia do que o empreendimento faz, ou seja, 0 que a organizacdo oferece de valor
ao seu cliente. Descreva aqui qual € o seu negécio.
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Utilize esse espaco para suas anotacgoes:
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Visao Visao
Miope Estratégica
Produtos e Servigos Valor
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O que vocé vai oferecer de valor para o seu publico alvo? Vocé tem mais algum
exemplo?
Utilize esse espaco para suas anotacoes:
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Negdcio
Empresa
Visdao Miope Visdo Estratégica
Cacau Show Chocolate Presentes
Natura Cosméticos Beleza
Coca-Cola Refrigerante Refrescar a vida

SGE]. i opmeiatninn vy puperses replemn | GRG0 B3 GBS | e e e

Utilize esse espaco para suas anotacoes:

11



MANUAL DO PARTICIPANTE

S7E1 Capecisbeise am paguenes negdcas OO0 670 OBOD  sensam coem bs

Utilize esse espaco para suas anotacgoes:
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O Plano de Nego6cios é um instrumento vivo e
dindmico que visa a planejar detalhadamente
a abertura, a expansao ou a manutencao de
um negocio, sendo também, uma importante
ferramenta de comunicagao.
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Utilize esse espaco para suas anotacgoes:




