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JUREMA ESTA PASSEANDO PELO MERCADC, OBSERVAI
AS LOJAS CONCORRENTES! QUANDO PASSA PELA BANCA

DA JANAINA, ELA NAQ CONSEGUE SE SEGLURAR!
q | JANAINA! O QUE VOCE NA GUERRA E
L% : ESTA FAZENDO? ESTA NAS VENDAS,
o MARCANDO QUASE TUPO VALE TUDO,
_\_A PRECO DE CUSTO?!

QUERIDA!

MAS 1550 & BURRICE! EU

LONHESS O FORNECEDOR
DESSA CALCA! VOCE VAI

VOCE ESTA E COM MEDO!
TER PREJUIZO!

ESTOU VENDENDO BEM
MAlS QUE VOCE!




HUMPF! FALAR COM A
JANAINA E COM UMA PORTA
E A MESMA cOorsa!

SERA GLIE EU VOU TER GQLE
ABAIXAR MELIS PRECOS TAMBEM?

A JANAINA ESTA
LOLICA! ESTA
FAZENDO
PROMOSCES
IMPOSSIVEIS!

A DONA
CELESTE!




CALMA, CALMA!

DEPOIS DE TUDO EXPLICADD...

O QUE E GUE O
CAMARAD TEM A VER
COM A JANAINAT

ELES
GUEREM NOS
ENLOUQUECER!

A DICA QUE EU POSSC DAR E... QUE
PRECISAMOS SABER O PRECO MAXIMO
QUE FOPEMOS CHEGAR FARA FICAR NA
MEDIA DO MERCADO, E O MINIMO PARA

NAD FICAR NO PREJUIZO!

QUANDO A GENTE REDUZ MUITC

O PRECO, REDUZ O LUCRO... O
LUCRO € NOSSO GANHA-PAC!
SEM ELE A GENTE QUEBRA!

MAS ELES ESTAD
PEGANDO TODOS
05 CLIENTES! ,

<
O CAMARZD E A
JANAINA ESTAC
FAZENDC TUDO
ERRADO! ELES NAD
VAD AGUENTAR
MuTe!

ENTAQ A GENTE DEVE
SENTAR NUM BANGLINHO
E ESPERAR ELES
QUEBRAREM 4 CARAT

HUM... POR GUE NAO VAMOS
CONVERSAR COM O NAHIM?
ELE E MUITO EXPERIENTE!




ESSE NAHIM E OH, MAE! EU TO
FAMOSO! JA oVl A QUIETINHA NO MELI
FALAR :W.II;!‘O NELE! CANTO, LAVANDO
HII I A

POIS CONTINLE QUIETINHA,
FILHA! E TOME CONTA DE
TUDO QLIE EU JA VOLTO!

MAS QUE ELE ESTAVA
FAGUERANDO MINHA
JA ENTENDI! MEE, 1SS0 ESTAVA!

v
DEL PARECE CHEIA DE
ﬂs}?q‘éigf,qs /= GENTE! SERA GUE
NAC VAMOS
ATRAPALHAR?

son, 22 en ) INJAH UM




4 OLA, NAHIM!
PODEMOS FAZER
UMA VISITINHAY

CELESTE! O SOL
ACABA DE ENTRAR
EM MINHA LOJA!

HI! HIf HIf ELl TROLIXE MELS
AMIGOS PARA CONVERSAREM
COM VOCE!

CLARD! AMIGO DE CELESTE
TAMBEM E MEL AMIGO! O
ADAILTON EU JA CONHEGO E
ESTA LINDA MOGA...

S UM MINUTINHO, BELA
CELESTE... VOU ACABAR
DE ATENPER UMA

CLIENTE E JA voLTo! )

E ENTAQ, &05TOU
DA COLCHA? E DE
OTIMA QUALIDADE,

EU GOSTE|, MAS
&5 LEVO SE
TIVER LM
DESCONTINHO. ..

OLHA LA! AGORA VAMOS TER UMA
ALLA FRATICA DE VENDAS!




MAS O PRECO JA | MAS E PARA MEU

AINDA TENHO
GQUE COMPRAR
TANTA cOISA!

HUM... JA sel! GUE
TAL ESTA OUTRA
COLCHAT TAMBEM
E LINDA, NAO E7

PORGUE E UMA MARCA

E MELHOR GUE O OUTRO! 7
FAZO ESTE MAIS EM CONTA Ep:éﬁ?ﬁjg

DOVIDA!

ESTA COLCHA FAZ CONJUNTO
COM ESTE JOGO DE LENGOL! SE
VOCE LEVAR TUDO, ESTAS DUAS

ALMOFADAS VAD COMO
PRESENTE UE CASAMENTO!




PUXA! AMEI, SELI NAHIM! O MAIS IMPORTANTE € GLE GOSTARIA DE
ALEM DE NAO PRECISAR O CLIENTE SAll FELIZ! ENTENDER ESSA
PAR DESCONTO, AINDA — ) VENDA!
VENDEU MAIS COISAS!]

/ SIMPLES! SE NAHIM DESSE

DESCONTO NA PRIMEIRA COLCHA,
TERIA COLOCADO UM COPO DE
AGUA DENTRO DO MEL BARCO!




"CAPA VEZ GUE NAHIM VENDE
ALGLIMA COISA COM LUCRO, E
COMO SE TIRASSE UM COPO DE

"Al, MELl BARCO FICA MAIS LEVE, POSS0O
NAVEGAR MELHOR! EU VOL PRA FRENTE!"

AGUA DE DENTRO DO BARCO!"

e

"CADA VEZ GUE VENDC SEM
LUCRO, NAHIM DEIXA ENTRAR LM
COPO DE AGUA NO BARCO!"

TAT © BARCO VAl FICANDO PESADO,
NAO VAl PRA FRENTE
E, SE NAO TOMAR

CUIPADC, ELE
AFLINRAL"

' -/ M4S POR GLE O
CRUZES! PRECO INFLUI TANTO

MEDO DE
AT, __.m BﬂRCO.ADIGG, DA

MORRO DE | aseim NO ANDAMENTO

PORGUE EM CADA MERCADORIA ESTA
EMBUTIDO O CUSTO DO TRANSPORTE,
IMPOSTO, REFEICAD, CONTA DE LUZ,

SALARIO DE FUNCIONARIO, SALARIO DE
NAHIM... E DINHEIRD FPARA COMPRAR
OUTRA MERCAPGRIA IGUAL! =]

=4
Vi




AHL... ENTAD
FREGO QUER
PIZER TUDO
Is<o?

PRECO E A QUANTIDADE
DE DINHEIRO GUE O
CLIENTE PAGA AC
VENDEDOR PELO
PRODUTO!

ESTA CERTA, CELESTE!
A PRIMEIRA COLCHA TINHA
FREGO MAIS GARO! ESTAVA
FORA DO ORCAMENTO DA
CLIENTE!

E A SEGUNDA COLCHA?

£ DE UM OUTRO )/.E TAMBEM DE
FORNECEDOR, GUE ME ~ BOA GUALIDADE,
DA PRAZOS MAIORES | FOIS NAO GOSTO
DE PAGAMENTO! ALEM )\ DE ENGANAR
DE SER LIMA PECA NINGLEM!
MAIS BARATA...

SE VOCE PENSAR BEM, ELA
GUERIA FAZER UM ENXOVAL
COM PEGAS BOAS E BONITAS...
E CONSEGUIL!

1560 MESMO! ELA ENCONTROU ©
BENEFICIO QUE PROCURAVA! VOCE
LEU MELIS PENSAMENTOS, CELESTE!




BENEFICIO €& AGQUILG QUE ) quANTO MalS
O CLIENTE ACREUITA BENEFICIOS O
RECEBER QUANDO

COMPRA UM PRODUTO!

TERA, ..

CLIENTE VER NO
PRODUTO, MAIS
VALOR © PRODUTO

E Al O PRECO QUE A
GENTE MARCA POUE FICAR
ATE BARATO ACS OLHOS
DO CLIENTE, CERTO?

1SS0 MESMO, APAILTON!
VOCE COMEZOU A
ENTENDER... O CLIENTE
GOSTA DE FAZER EONS
NEGOCIOS

PARA CALCULAR O PREGO E
FRECISC COLOCAR UM CLHO

NO CLIENTE E OUTRO NO
CONCORRENTE!

Al, EU LEMBRO DA JANAINA... ELA
ABAIXOU OS5 PRECOS E LEVOL
MELIS CLIENTES EMBORA!

HUM... ELA PEVE TER PLANEJAPO
OS PRECOS COM O OBJETIVO DE

CONQUISTAR 0% SEUS CLIENTES!




PLANEJOLI NADA!
ELA FEZ TULOQ PE
QUALGUER

" XIl... ENTAQ
ELA NAO vAl

TER LUCRO
)\ NENHLM! 2

O CERTO ENTAO E SE 5
PLANEJAR... TER -~
b CEJETIVOS COM O

onos POIS N20 vaAl
: cugfgg'éﬂ'gs CONSEGUIR REFOR
FORMAM O A MERCADORIA!

PRECO!

"SE VOCE QLER O MAICR LLICRO,
COLOCA PRESO MAIS ALTO... MAS TEM
GQUE MOSTRAR O VALOR DO PRODUTO

PARA O CLIENTE VER O BENEFICION

"PARA VENDER MAIS, E MAIS RAPIDO,
VOCE ABAIKA A MARGEM DE LUCRO...
PARA GANHAR NA QUANTIDADE!®

"E SE O SEU OBJETIVO E SER O MAIS
BARATEIRO DO LUGAR, DEVE TER
PRECOS IMBATIVEIS, BOM ESTOQLIE

E DIVULGAR MUITO 1550!"




£ O CASO DO
CAMARZOD! NINGUEM
CONSEGUE O PRECO
DELE!

NAQ, ADAILTON, E
DIFERENTE! A GENTE
SABE GUE & QUESTAC
DE TEMPO PARA ELE
SE DAR MAL!

ELE VAl FICAR FAMOSO
POR VENDER £OISAS MAIS

BARATAS... MAS DE
PESSIMA GUALIDADE!

PLIXA, SEU NAHIM!
HOJE TIVEMOS LMA
VERDADEIRA AULA!

MUITO OBRIGADA, NAHIM...
NEM SEI COMO
AGRAPECER!

CELESTE... EU JA ME
SINTO RECOMPENSALO!
VER sTEEuM SORRISO NAC




JUSTC!

ADAILTON NAD SE IMPORTA MAIS COM O CAMARZOC! ELE CUIDA DE SUA LOJA
E PLANEJA CADA PRECO DE ACORDO COM O TIPO DE MERCAUORIA!

Ol, JULIANA!
PRECISA VE ALGLMA
FERRAMENTAT

NZO, APAILTON! ESTE € MEL IRMEO,
O TONINHO! ELE ESTA ME AJLIDANDO

A FAZER UMA PESGLISA SOBRE
PRECDS, DESCONTOS E COISA E TAL!

SUA LOJA E MUITC
BEM-ARRLIMADA! AS
FEREAMENTAS
[DENTIFICADAS...
&OSTEl UE VER!

osmero‘,\
TONINHO!




CONTA PRA MIM,

COLOCA UMA FOTO sUA, ) g... cOSTEI DA
PO! ESSA FAMA COMO POCA
ettt L DA E , NA PAREDE!
FRUTOS, CARA!

L IDEIA... 1550 VAl
Al O POVO VAl DIZER:
COMFRE| NA LOJA 0O
ADAILTON, O BOLEIRO DO

PEDACO! HE! HE! HE!

COMO VOCE ESTA
TRABALHANDO SEUS
PREGOS E
PESCONTOS,
ADALTON?

BOM, COLOQUE! AQUI NA
FRENTE AS FERRAMENTAS
GLE SAEM MAIS E TAMBEM

AS MAIS BARATAS!

E AQUI ESTAD
AGRUPADAS TODAS
AS DE MESMO PREZO!
FIZ A PROMOGAO
PAGUE 2 E LEVE 4!

AGQUI NO FUNDO E, AQUI, VEJC GQUE VOCE
ESTAC AS MAIS NOSE0S KITS, CoLoCcoU TUDO
SOFISTICADAS E SEPARADOS COM VALORES 1550 E
MAIS CARAS! POR TIPO DE GQUEBRADOS, TIPO PSICOLOGIA!
5 usol A

vie \
[KIT HIDRAULICA

1

HE! HE! HE!




LIAL QLIE CAIXA
DE FERRAMENTAS

E ESSE AGUI?

POIS E! E UM PRODUTO
EXCLUSIVO QUE TENHO!
POSSO ATE MARCAR LIM
PRECO MAIS CARD POR
CAUSA DISSO...

MAS, POR QUTRO LADO, TAMBEM POSSO

ONTO BOM, POIS PAGUEI A
VISTA E CONSEGUI UM

PRECO MAIS BAIXO!

-!\

DAR UM DESC

...
ADAILTON!

VOCES ESTAC COMECANDO E
QUEREM FICAR CONMHECIDOS!
ENTAC UMA FPROMOGAD
CA| BEM, CERTO?!

SIM, EU POSSO CHEGAR ATE
R 20 E TER LUCRO! CONSIGO
AINDA ASSIM REFOR TORA A

MERCARCRIA!

|




O QUE VALE MAIS,
VENDER CINCO CAIXAS
FOR R% 40, OU VENDER
L PEZ POR R¢ 207

vn:.ﬁyaﬁ o v g
NO! VOCE Y7 '
PODE TER DEZ | vice &om
CLIENTES VISITANDO

SUA LOJA, NO

LUGAR DE CINCO!

NAO ELOGIA, NAC, ARAILTON,
QUE O MALANDRO VAI FICAR
TODO CONVENCIDO!

. COM MAIS GENTE VISITANDO MINHA
LOJA, TENHO MAIS CHANCES DE
VENUER CUTRAS COISAS...

3]

JA QUE O PREGO
ESTA TAQ BOM, VOU
ATE LEVAR UMA
CAIXA PARA MIM!

HA! HA! HE!_\

AGORA ENTENDI

O EMPENHO PARA
O PESCONTO!

TO BRINCANDO!
VALEY, TONINHO!




AH! UMA NOVIDADE!
ESTAMOS AVISANDO
TODOS GUE A CADA
DEZ REFEICOES, UMA
SERA DE GRAGA LA
NA DONA CELESTE!

CA ENTRE NOS, E QUE ELA
PRECISOU REAJUSTAR O PRECO DE
ALGLINS PRATOS, MAS NAD QUER
GUE 1550 CHEGUE DE MANEIRA

NEGATIVA PARA 05 CLIENTES!

IDElA DO TAL
DE NAHIM!

POIS FOI LIMA
aTIMA IDEIA!

CIOMES DA
MAE!

EL, NAO! QuAL E7!
A VELHA E VIOvA!
SORTE DELA! _~

HI! HI ELE
ESTA COM

COMO VOCES ESTAD
CONTROLANDO SELIS

A LU ANOTA TUDO! O GLEE
ENTRA E SAl E POR QUE
PRECO! ASSIM A GENTE SABE
ONDE ESTA PISANDO!




GQUEREMOS VENDER MAIS STIMO! NA PREXIMA REUNIZC DA ASSOCIAGAD
BARATO, MAS SEMPRE DE FALAREMOS SUBRE ESSAS FORMAS DE

OLHO NO CUSTO E NA / TRABALHAR O PRECO! ASSIM, PODEREMOS
QUALIDADE! - CRIAR UMA BOA FAMA PARA O MERCADO!

£, PARECE QUE
ELE TEM FAMA FHa O
DE SCBRA! PUANTHN




NLINCA mMalS
VOLTO aqul!

O GUE EU
FAGO, CHEFE?

DEIXA O POVO FALAR,
BAGRINHO! O GLIE ELES
QUEREM FOR ESSES PRECUS
RIDICULOS? FERRAMENTAS

VOCE E O S0Ll O DELEGADO
RESFONSAVEL FEGANHA! RECEEI
PELA LOJA? MLITAS RECLAMAGCES

POIS NAO,
VOSSA
EXCELENCIA!

VOCE VAl TER GUE

RESOLVER ESSES

CASOS EM TRES
DlAs... OU TE

CAMARAC ESTA X E JUSTO! E
COLHENDO O © VHECC
GQUE PLANTOLY! JUSTO!

TA-TA CERTO,
VOSSA EXCELENCIA!




VOCE JA IMAGINOU QUE SEL PRODUTO °
OU SERVICO PODE INTERESSAR AS

GRANDES EMPRESAS... OLl ATE MESMO 5%
AD GOVERNO MLINICIPAL OL! ESTADLIAL?

E QUE TALVEZ VOCE POSSA OFERECE-

LO TANTO AQUI NO BRASIL COMO EM =

OUTROS PAISES?

CONQUISTAR O MERCADO E UM DESAFIO
PARA QUALQLEER EMPRESA! MAS SERA GLIE
VOCE SABE QUAL E O SEU MERCADO?

ESSA E LIMA INFORMAGAD PRECIOSA E DIFICIL DE SE CONSEGLIR
SOZINHO. MAS E FACIL DE SE OBTER NO SEBRAE! ATRAVES DELE
VOCE PODE TER ACESSO A PESQUISAS E ANALISE DOS MERCADOS

QUE VOCE DESEJA E PRECISA PARA SEU PEQUENC NEGGCIO EVOLUIR!




CONHECER SEU MERCADO
SIGNIFICA PESCOBRIR © QUE
ELE PRECISA. E, A PARTIR DA,
PERCEBER SE VOCE DEVERA
MUDAR ALGUMA COISA EM
2) SEU PRODUTO PARA QUE
¢/ ELE INTERESSE PE VERDADE
AS PESSOAS! AS VEZES,
ESTA £ A CHANCE DE SE

DEPOIS DE TER CERTEZA QUE
AQUILO QUE SUA EMPRESA FAZ

€ NECESSARIO PARA O MERCADO,
VOCE DEVE PENSAR EM COMO
FAZER SEU PRODUTO OU SERVICO
CHEGAR AD LLUGAR CERTO!

1SS0 ENVOLVE O ARMAZENAMENTO,
O TRANSPORTE, 0S5 CANAIS

DE VENDA...

ATE AQUI MOSTRAMOS
ALGLINS PASSOS PARA QUE
SUA EMPRESA COMECE A
CRESCER DE MANEIRA MUITO
MAIS INTELIGENTE, FOCADA
EM QUEM VAl COMPRAR.
COM O SEBRAE VOCE
PLANEJARA TUDO 1550

E MLITO MAIS.



O SEBRAE TAMBEM OFERECE

VARIAS ATIVIDADES PARA VOCE —
CHEGAR AC MERCADO GUE =
DESEJA. E 1SS0 PODE SER
FEITO DE MANEIRA INDIVIDLIAL
OU CONJUNTA, COM OUTROS
PEQUENOS EMPRESARIOS.

e

ATRAVES DE CONSORCIOS, FEIRAS, CLURSOS E ORIENTACSES
PARA VENDAS INTERNACIONAIS E PARA REGISTRO PE MARCAS
E PATENTES, VOCE AMPLIARA OS SELIS HORIZONTES!

SALAC PE
pgm% CEBRAE| SEBRAE | Ffdusnos
NEGOCIEZ L k™ peraDO

v | = EMPREENDIMENTD
19\
23

\ >
SER O DONO DE LIMA PEGLIENA »
EMPRESA NZO SIGNIFICA GLIE VOCE
NZO POSSA TER GRANDES IDEIAS, SONHOS,
METAS E RESULTADOS! APROVEITE
AS OPORTUNIDADES QUE ESTAO NO MERCADO @/
E CONTE COM O SEBRAE, SEMPRE! :



JUREMA AGORA ESTA MAIS ESPERTA! ELA NAD CAIU NA ARMADILHA DE
ABAIXAR O5 PREGOS SEM NENHUM PLANEJAMENTO!

VEJA 5O! NAQ DISSE GUE A
SAld COMBINAVA COM A
BLUSINMA QUE VOCE ESTA -
LEVANDO? 'i_:_r'
SE EU LEVAR
O CONJUNTO,

HUm... O GUE EU
POSSCO OFERECER E
O AJUSTE AQUI DA
CINTURA! OLHA 0!

Al VOCE FICA COM A ROUPA
E... Flcou SOB MEUIDA E ECONOMIZA A
MELHOR! COSTUREIRA!




'/thHAU, JUREMA!
PARABENS PELO

SiLVIA! VOLTE

OBRIGADA,

HUM... ACHO QUE VOU REMARCAR
ESTAS PECAS DE PONTA VE ESTOGUE!
ELAS SAC DA COLEGAQ GQUE JA

PASSOU!

SIM, LU COLOGUEI
ROLIPAS DA MODA,
MAS TAMBEM UMAS
PROMOGIES... PARA
ATRAIR O CLIENTE!

DEPOIS GLE C APAILTON
CONVERSCOU COM O SEU
NAHIM, FRECISA VER
COMC TUDO MELHOROU

DONA CELESTE
GLE O DIGA!
HIE K I

CAIL DO Ceul
ESSA E BOA!

F NOSSA, GLE \ £ DE SEMENTES!
)N, MINHA PRIMA
\ .{ISOLAR LNpG! | N B e




AH... FAZ LM
PRECINHO ESPECIAL
PRA MIM, VA,
JUREMA!

Lul ATE

/OLF-U-\ S4 ESTE TRABALHO DE

ARTESANATO, PENSA NO
TRANSPORTE DELE ATE AGUI!

VOCE?

E VERDADE! A QUALIDADE
DELE € OTIMA! MAS E
PARCELADO? DA PRA

FAZER?

NEM VEM, JANAINA! SEI
QUE O SEU COLAR E DE
PLASTICO!

ELl ESTAVA
BRINCANTO!
HE! He! He!

E, JANANA! O CONSUMIDOR
NAO E BOBO! ELE VE
A DIFERENGA ENTRE
A GQUALIDADE DE UM PRODLITO
E OUTRO!




ESTRANHO...
ESTOU ACHANDO A
JANAINA MAlS...
HUMILTE'

ﬂmuﬂ SABENDO GUE
VOCES FORAM FALAR
COM O TAL NAMORADO
DA DONA CELESTE!

GUE E Is80,
MENINA! ELES
SO A0
AMIGOS!

POR QUE NAC ME
CHAMARAM? SE EU
FOSSE COM VOCES,

TALVEZ NAO FIZESSE
TANTAS BESTEIRAS...

TA ARREPENDIDA?
NAQ FOI POR
FALTA DE AVISO!

ESTOU QUASE SEM
DINHEIRO PARA COMPRAR
MAIS PRODUTOS! OS5
FORNECEDORES ESTAO NO
MELl PE! NAD SEI MAlS O
GUE FALO!

=T

JUREMA! A
PCBREZINHA ESTA
SOFRENDO!

E VERDADE! MAS
© QUE EU POSSO

FAZER?Y

LEMBRA DAGUELA
IDEIA DOS
CONCORRENTES
SE LNIREM PARA
COMPRAR COISAS
JUNTOS?




(" pois &1 A viDA
FAZ A GENTE
Y APRENDER!

’ ACHO GUE
NAO TENHO
OLITRA

BOM, JUREMA! ALEM DE AJUDAR A
JANAINA, TODO MUNDO TAMBEM
SAl GANFANDO, NAC E?

POR MIM, TUDO BEM!
QRUANDO A GENTE
SE LINE SEMPRE
CONSEGLE MAIS
VANTAGENS!

VALEU,
/ JUREMA! MUITO
J OBRIGADA! VOUl
CONVERSAR

COM 08

E... A JANAINA
e FERCEBEU GQUE
BARCO

BARCOY QUE
BARCO, JUREMA?

O ADAILTON NAQ TE CONTOU?
AH... E UMA HISTORIA MAIS OU
MENCS ASSIM...




ESTE E O MERCAPO CENTRAL DE MANALIS, CONSTRLIIDO A BEIRA DO RIO NEGRO!
AMERICO O CONHECE BEM, POIS QUANPO ERA CRIANGA, ACOMPANHAVA SEMFRE
SEU PA|, QUE ERA COMERCIANTE!

NEEOICHE), BACHINAY

-

AMERICO LEMBRA QUE VENDIAM GQUANDO COMPLETOU O 2° GRAL,
GALINHAS ALL: ABATIDAS OU VIVAS! DECIDIL COMPRAR TAMBEM LIM
BOXE NO MERCADO!




& SEl QUE CADA UM TEM SEU GOSTO,
O R & ARTeAaTol MAS GOSTO DE COMPRAR PARA MEU

BOKE O QUE EL ACHO BONITO!

HUM... ACHO MUITO
BONITO 0% ENTALHOS
DE MADEIRA!

i

AMERICO! VOCB
TEM ESTE TIPO
DE ARTESANATO?

E... AS VEZES COMPRO COISAS
QUE NAO GOSTO MUITO, MAS SE
O CLIENTE ENCOMENDA... ELE
SEMPRE TEM RAZAQ, NAD €7

"QUANDO VOU COMPRAR “E QUE EUl SEl QUE GUEM VA COMPRAR
DO FORNECEDOR, SEMPRE PE MIM TAMBEM VAl CHORAR!
DOU UMA CHORADINHA




"E COSTLUME POR AGLI DAR
DESCONTOS... AINDA MAIS SE FOR
COMPRA POR ATACADO!™

"POR 1SS0 PRECISC CALCULAR BEM
O PRECO, PARA DEPOIS NAO
CHORAR... COM O PREJUIZO!

SE EU LEVAR
CINCO TEM <
PESCONTO?

[ MINHA MARGEM DE LUCRO FICA
\ SEMPRE NA MEDIA DE 407!

"PARA FAZER MEU PRECO, CALCULO O
QUE GASTO COM MANUTENGAD, LUZ,
TELEFONE, ENCARGOS DA FIRMA.Y

E JA VOU SEPARANDO O DINHEIRO
PARA REPOR A MERCADORIA QUANDO
ELA EQTIVER GIUASE ACABANDO!

E GUE EU NAD TENHO LUGAR PARA
GUARDAR NADA, ENTAO, MEU ESTOGUE
\E—?—SEE EU TENHO AGQUI EXPOSTO!

NA HORA DE ARRUMAR MEU EOXE,
COLOCO AS BIJUTERIAS LA NA FRENTE,
PORGUE SA0 MAIS BARATINHAS!

MAS TAMBEM COLOCO ALGLMAS
COISAS QUE CHAMAM A ATENGAD
PE QUEM PASSA!




Al, AGUI NO FUNDO, DEIXO AS
PECAS MAIS CARAS! COMO ESTE
BARLO DE MADEIRA/

SEMPRE DIGO! A VANTAGEM DO
ARTESANATO € QUE ELE NAD
ESTRAGA! ASSIM, PELO MENOS,
NAC TENHO GASTO COM
FREEZER... HE! HE! HE/

"AQUI NESTE MERCADO TEMOS
MUITOS TURISTAS! DO BRASIL

"JA DOMING ATE UM POUICO
DE INgLEsS!”

E DO MLINDO TODO!"

"MAS NAD IMPORTA DE ONDE ELES VEM!
EU SEMPRE ATENDO COM LIM SCRRISC! EU
DEIXO MINHAS PRECCLIPACOES EM CASA!"

¥ POls NZO, O
QUE DESEJAT

"ATENDO MUITO CLIENTE
QUE VEM DA CHINA!"

ELES QUEREM VER Y/ ELES
SEUS PRODLITOS! GUEM? |




"AINDA BEM GLIE ELES VEM COM
INTERPRETE/*

"06 CHINESES PEDEM MULILITO
DESCONTO! MAS COMO EU JA ESTOU

PREPARADC... EU POSSO ABAIXAR
O PREGO!

| ELE E5TA ME

PIGA GUE
PERZLNTANDO POR QUE

E PORGLIE

VOCE CONTINUA SORRINDO GOSTO
MESMO ABAIXANDO SEUS DO MEU
! TRABALHO!

PREGOS!

E TAMBEM PORQUE ESTOU
FAZENDO UM NEGOCIO DA
CHINA! HE! HE! HE!

NOSSO AMIGO
AMERICO SABE GLE
SEUS CLIENTES
ADORAM PECHINCHAR!
MAS 1SS0 NAO
SIGNIFICA QUE ELE VAl
ABAXANDO OS PRECOS
SEM MAIS NEM MENOS!
AMERICO SABE EXATAMENTE
GUE SEU PREGO DEVERA SER
SUFICIENTE PARA SUBSTITUIR A
MERCADORIA, PAGAR. SUAS CONTAS E
DAR LUCRO! ASSIM ELE CALCULA UM
VALOR MAXIMO E MINIMO GUE SEL
PRECO PODE CHEGAR! E DEIA ©

CLIENTE FELIZ! Fﬂf ﬂ
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