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lll NA MOSCA

1 Na area externa do alvo estdo os 19 canais de venda e comunicacao.
2) Na area intermediaria, selecione os 6 canais mais impactantes para seu negocio.
3) Dos 6 canais, escolha os 3 mais importantes no centro do alvo.

4) Teste os 3 canais investindo a mesma verba em cada um e observe qual apresentar o melhor
resultado.

.Email marketing

.Plataformas existentes .Marketing viral

.Programas de .Parcerias e
afiliados acordos

Vendas .Engenhar'ia
de Marketing

.Eventos ao

Vivo .Palestras e
apresentacde

.Feiras

WOW
.Marketing

e conteudo .Assessoria

de imprensa

.Publicidade 3
convencional

.Publicidade .Comunidades
Redes Sociais

.SEM - Links patrocinados .SEO - Pesquisa ranking
(gratuito)

Método e conteudo criado por Gabriel Weinberg - Fundador e
CEO da DuckDuckGo, Co-autor do livro Tragdo e Investidor Anjo.




