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INSCRICOES
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quando estiver destacado: “. ., r com o SEBRAELAB

-sebraelab@pe.sebrae.com.br
2101.8550/8551

Clicando neste tipo de:
Ilcone, vOCeé vera um video:...
em uma pagina externa:

............... 8h30 - 12h30

OPORTUNIDADE DE NEGOCIO.
2h / R$ 20,00

enha descobrir novas oportunidades de negdcid
novas tendéncias e identificando nichos de merca

Clique nas:

datas/horarios:
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inscricdo direto na: *:

loja do Sebrae/PE:

................. 10h - 12h
............... 15h - 17h
............... 19h - 21h

lllllllllllllll

Clique no nome do:

Curso e vocé voltara:

pa ra O sumario: S Entenda como criar e desenvolver solucdes inovadoras
¥Matender as necessidades dos seus clientes.

f-ié JANEIRO

# Disponivel na DISPONIVEL NO
@& App Store ” Google Play

Clicando nos icones da

proxima pagina, vocé
podera acessar Nn0ssas
contas nas redes sociais,
entrar em contato conosco
via Wathsapp ou instalar
nosso aplicativo.



POLITICA DE COMERCIALIZACAO

Informamos que a confirmacao das inscricdes para 0S Cursos
esta vinculada ao pagamento, que deve ser feito em ate dois
dias uteis antes da data de inicio da capacitacao.

Reserva-se ao Sebrae o direito de nao realizar a capacitacao
guando nao atingir o numero minimo de inscritos.

Para ter mais informacoes sobre procedimentos de restituicao
e cancelamento de inscricao, acesse:

http://loja.pe.sebrae.com.br/loja/politicaDeComercializacao

INFORMACOES
. Cligue para reclamacoées,
0800 570.0800 OUVIDORIA su’ggstées, elogios ou
" SEBRAE  criticas ou acesse:
www.pe.sebrae.com.br L~ _ tinyurl.com/wpgm3hr
INSCRICOES

loja.pe.sebrae.com.br

[As inscricbes tambem podem ser realizadas clicando
diretamente na data do curso desejado]

FALE COM O SEBRAELAB

sebraelab@pe.sebrae.com.br
(81) 2101.8550/8551

Receba em primeira mao a programacao e
informacdes exclusivas pelo nosso Whatsapp

(81) 99194-6690

VISITE O SEBRAE PERNAMBUCO NAS REDES

DISPONIVEL NO

| Z # Disponivel na
hf"' Google Play [ @ App Store
~ iPhoneeiPad

) | CeI_uIares.__t'bIets
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CURSO COMECEBEM | [2] viseosebrae eou

Estruture o seu negocio de maneira rapida, pratica e sem
perder tempo! O programa Comece Bem é estruturado no
formato hibrido, ou seja, acontece online e presencialmente
E imprescindivel que o participante assista ao contetudo
online e faca as atividades antes de ir para os momentos
presenciais.

TURMA 1
3/3 a //4 (tercas

ENCONTRO 1 — COMO AGEM OS EMPREENDEDORES E IDENTIFICANDO
OPORTUNIDADES DE NEGOCIO

kye].......... 18h - 22h

ENCONTRO 2 — CONSTRUINDO SEU MODELO DE NEGOCIO

18h - 22h

ENCONTRO 3 — VALIDE SUA IDEIA NA PRATICA
17 /3 e 18h - 22h

ENCONTRO &4 — AVALIE O AMBIENTE DO MERCADO
24 /3 R 18h - 22h

ENCONTRO 5 — FORMALIZAR PARA CRESCER
kyVEl......... 19h - 21h

ENCONTRO 6 — PLANEJANDO OS PROXIMOS PASSOS DO NEGOCIO
W/IZ/W......... 18h - 22h

SEBRAE « 0800 570.0800
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https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111373
https://youtu.be/mTtwVctd4JY
https://youtu.be/mTtwVctd4JY
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TURMA 2
12/3 a 16/4 (quintas

ENCONTRO 1 — COMO AGEM OS EMPREENDEDORES E IDENTIFICANDO
OPORTUNIDADES DE NEGOCIO

- 12/3 e 8h -12h

ENCONTRO 2 — CONSTRUINDO SEU MODELO DE NEGOCIO
REYE]......... 8h - 12h

ENCONTRO 3 — VALIDE SUA IDEIA NA PRATICA
- 26/3 N 8h -12h

ENCONTRO &4 — AVALIE O AMBIENTE DO MERCADO
- 2/45 8h -12h

ENCONTRO 5 — FORMALIZAR PARA CRESCER

09h - 11h

ENCONTRO 6 — PLANEJANDO OS PROXIMOS PASSOS DO NEGOCIO

- 16/4 e 8h - 12h

TURMA 3
23/3 a 4/5 (segundas

ENCONTRO 1 — COMO AGEM OS EMPREENDEDORES E IDENTIFICANDO
OPORTUNIDADES DE NEGOCIO

¥kl ......... 14h - 18h

ENCONTRO 2 — CONSTRUINDO SEU MODELO DE NEGOCIO
- 30/3 e 14h - 18h

ENCONTRO 3 — VALIDE SUA IDEIA NA PRATICA
- 6/4F 14h - 18h

ENCONTRO &4 — AVALIE O AMBIENTE DO MERCADO

14h - 18h

ENCONTRO 5 — FORMALIZAR PARA CRESCER
27 /455 14h - 16h

ENCONTRO 6 — PLANEJANDO OS PROXIMOS PASSOS DO NEGOCIO
BV .......... 14h - 18h

PROGRAMA COMECE BEM « MARCO 2020


https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111377
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EMPREENDEDORISMO
4h / R$ 40,00

Esta oficina vai despertar o seu perfil empreendedor e torna-lo
mais apto a criar e manter o seu negocio.

................ 18h - 22h
................ 8h30 - 12h30
.............. 14h - 18h

.............. 18h - 22h

OPORTUNIDADE DE NEGOCIOS
2h / R$ 20,00

Venha descobrir novas oportunidades de negocio, analisando
novas tendéncias e identificando nichos de mercado.

................ 19h - 21h
.............. 10h - 12h
.............. 15h - 17h

DESENVOLVA SUA IDEIA DE NEGOCIO
8h /R$ 50,00

Entenda como criar e desenvolver solucdes inovadoras para
atender as necessidades dos seus clientes.

.............. 14h - 22h
0/3 ... 8h30 - 12h30
.............. 8h30 - 17h30

ANALISE DE MERCADO
8h / R$ 50,00

Aprenda como analisar melhor o mercado e ter mais
ferramentas para a tomada de decisdes.

......... 18h - 22h
14h - 18h

SEBRAE « 0800 570.0800

=
N

TRILHA COMECAR BEM « MARCO 2020
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VALIDE SEU MODELO DE NEGOCIO
4h / R$ 40,00

Realize uma analise mais aprofundada dos numeros do seu
negaocio e saiba se a sua proposta esta adequada ao mercado.

................. 18h - 22h
8h30 - 12h30

FORMALIZACAO
4h / R$ 40,00

Conheca beneficios, vantagens e regras judiciais para
a formalizacao da sua empresa.

14h - 18h
.............. 18h - 22h

PLANO DE NEGOCIOS
8h / R$ 50,00

Venha conhecer os principais desafios na implementacao
de um negocio, aumentando suas chances de sucesso no
mercado.

8 4/3.......... 18h - 22h
....... 14h - 18h

INVESTIMENTO DA TRILHA
COMECAR BEM

Pacote Trilha Coletiva (etapasde 1a 7
R$ 140,00

Consultoria individual de viabilidade (etapa 8
R$ 30,00
Valor total
R$ 170,00

SEBRAE « 0800 570.0800
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https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111760
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111761
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A ORATORIAE O COMPORTAMENTO
EMPREENDEDOR

15h / R$ 120,00

Desenvolva técnicas para falar em publico atraves de estrategias
gue tornam a sua comunicacao mais segura, clara e eficiente.

9/3-13/3..--.... 19h - 22h
DESIGN THINKING: UM NOVO OLHAR

PARA OS PROBLEMAS
2h / R$ 20,00

Entenda melhor como funciona a ferramenta que aborda
uma nova forma de solucionar problemas de modo criativo e
colaborativo.

2/3 i 14h30 - 16h30
25/3 i 10h - 12h

PROTEGENDO SUA MARCA:
SAIBA COMO FAZER.

2h / Gratuito

3/3 i, 14h - 16h
17/3 - i 14h - 16h
31/3 .. e 14h - 16h



https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111973
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111183
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111184
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112168
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112169
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112170
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CULTURA MAKER — DEGUSTANDO
O PRECO DE VENDAS

2h / Gratuito

.............. 14h - 16h
.............. 14h - 16h

GESTAO FINANCEIRA
2h / Gratuito

14h - 16h

CONTABILIDADE PARA NAO CONTADOR
15h / R$120

VOCeé nao precisa ser contador para ter uma visao geral do
funcionamento da contabilidade e de como ela pode ser
util no desenvolvimento empresarial. Entenda como decidir
estrategicamente, utilizando informacdes contabeis.

19h - 22h

FORMACAO DE PRECO DE VENDAS
15h / R$120

Como saber qual é a estratégia correta para estipular precos?
Aprenda como definir o preco, considerando os fatores que
influenciam o seu negaocio.

....... 19h - 22h
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https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112049
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112099
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112076
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111974
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111975




PLANEJANDO SEU FUTURO
3h / Gratuito

Planeje seu empreendimento focando no Plano de Negocios.
Aprenda a montar um pequeno planejamento abordando os
planos: operacional, marketing e financeiro.

EMPREENDENDO EM ALIMENTOS
E BEBIDAS

3h / Gratuito

SEBRAE - 0800 570.0800
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https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112024
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CINCO PASSOS DA GESTAO EMPRESARIAL

EXCLUSIVO PARA PESSOA JURIDICA

35h (32h + 3h de consultoria) / R$ 300,00

Agora que vocé é um empreendedor, precisa ter o controle

da empresa em suas maos. Para isto, precisa ter uma visao
completa das principais areas gerenciais da sua empresa, que
serao abordadas nos cinco encontros que compdem este curso,
atuando na identificacao do mercado consumidor, na definicao
de estrategias, observando a viabilidade econdmico-financeira e
inserindo o uso de ferramentas de controle de gerenciamento.
Alem disso, o curso proporciona trés horas de consultoria
individual para analisar se os procedimentos trabalhados foram
implantados corretamente e avaliar os resultados obtidos,
esclarecendo duvidas a respeito de conteudos e praticas.

16/3 a 22/04

ENCONTRO 1 = VISAO DO NEGOCIO

' 16/3 B 8 -14h
ENCONTRO 2 — GESTAO FINANCEIRA

' 23/3 B 8 -14h
ENCONTRO 3 — MERCADO E VENDAS

- 30/3 B 8 -14h
ENCONTRO 4 — TRABALHO EM EQUIPE

' 6/4 P 8 -14h
ENCONTRO S — INDICADORES GERENCIAIS

' 13/4 B 8 -14h
REUNIAO DE AVALIACAO

' 20/4 B 9h-11h
CONSULTORIA NA EMPRESA

' 16/3 - 22/4 ERlo]g-1a o X-Nee1aal o][at:1
GESTAO EMPRESARIAL « MARCO 2020


https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111976

EMPRETEC
60h / R$ 900,00
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https://goo.gl/forms/7jxGi9A5M9tLMmfC3
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PERSONAL BRANDING: A IMPORTANCIA
DE ESTABELECER SUA MARCA PESSOAL

2h / R$ 20,00

Conheca a importancia que a gestao da sua imagem tem para
O Seu sucesso profissional.

' 11/30 19h - 21h
' 31/3 10h - 12h

COMO ESTRUTURAR SEU MODELO
DE NEGOCIO (“BUSINESS MODEL
CANVAS”)

2h / R$ 20,00

Visualize as principais funcdes do seu negocio! O quadro de
modelo de negocios auxilia os empreendedores Nos processos
de criacao, diferenciacao e inovacdo, aprimorando seu modelo
de negocios para conquistar mais clientes e lucros.

12/ 30 14h - 16h

GESTAO EMPRESARIAL « MARCO 2020


https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111207
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COMO REGISTRAR A SUA MARCA
2h / R$ 20,00

Conheca o passo a passo de como registrar a sua marca
no INPI.

................. 14h - 16h

BENEFICIOS PREVIDENCIARIOS PARA
EMPREENDEDORES: SAIBA O QUE
MUDOU

2h / Gratuito

ORIENTACAO PARA ACESSO
AO CREDITO

2h / Gratuito

................. 14h - 16h

BOAS PRATICAS NO MANUSEIO
DE ALIMENTOS PARA MANIPULADOR

20h / R$ 150,00

Conheca quais as exigéncias tecnicas e leis vigentes para
trabalhar com manuseio e preparo de alimentos.

16/3-20/3 ....... 18h - 22h

BOAS PRATICAS NO MANUSEIO
DE ALIMENTOS PARA RESPONSAVEL
CAPACITADO

40h / R$ 220,00

Entenda as exigéncias legais e sanitarias no manuseio de
alimentos para empresarios e gestores do segmento.

16/3-27/3 ....... 18h - 22h

SEBRAE « 0800 570.0800
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https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111212
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112020
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112031
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111977
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111979

RESPONSAVEL CAPACITADO PARA

O SEGMENTO DE EMBELEZAMENTO
ESTETICA E BEM-ESTAR

40h / R$ 220,00

Compreenda as exigéncias legais e sanitarias para melhoria
no desempenho dos gestores do segmento de beleza, estética,
saude e bem-estar.

-3/4......... 18h - 22h

ME| - MICROEEMPREENDEDOR
INDIVIDUAL

2h / Gratuita

Venha saber mais sobre as oportunidades de negocio para
guem e Microempreendedor Individual (MEI) e tirar todas as
suas duvidas.

................. 8h30 - 10h30
................. 8h30 - 10h30
.............. 8h30 - 10h30
.............. 8h30 - 10h30
.............. 8h30 - 10h30
.............. 8h30 - 10h30
.............. 8h30 - 10h30
.............. 8h30 - 10h30
.............. 8h30 - 10h30
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https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111980
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111088
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111089
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111090
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111091
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111092
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111093
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111094
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111095
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111096

ME| — MICROEEMPREENDEDOR
INDIVIDUAL: DECLARACAO
ALTERACOES E DAS

2h / Gratuita

.......... 8h30 - 10h30 10/3.........8h30 - 10h30

.......... 10h30 - 12h30 10/3.........10h30 - 12h30
.......... 12h30 - 14h30 10/3.........12h30 - 14h30
14h30 - 16h30 10/3 ........ 14h30 - 16h30
.......... 08h30 - 10h30 11/3.........8h30 - 10h30

.......... 10h30 - 12h30 11/3.........10h30 - 12h30
.......... 12h30 - 14h30 11/3.........12h30 - 14h30
.......... 14h30 - 16h30 11/3.........14h30 - 16h30
.......... 08h30 - 10h30 12/3 ........8h30 - 10h30

.......... 10h30 - 12h30 12/3 ........10h30 - 12h30
.......... 12h30 - 14h30 12/3 ........12h30 - 14h30
.......... 14h30 - 16h30 12/3 ........14h30 - 16h30
.......... 08h30 - 10h30 13/3.........8h30 - 10h30

.......... 10h30 - 12h30 13/3.........10h30 - 12h30
.......... 12h30 - 14h30 13/3.........12h30 - 14h30
14h30 - 16h30 13/3......... 14h30 - 16h30
.......... 08h30 - 10h30 16/3 ........8h30 - 10h30

.......... 10h30 - 12h30 16/3.........10h30 - 12h30
.......... 12h30 - 14h30 16/3 ........12h30 - 14h30
.......... 14h30 - 16h30 16/3.........14h30 - 16h30

SEBRAE « 0800 570.0800
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https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112011
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112012
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112013
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112014
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112015
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112016
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112017
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112018
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112019
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112021
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112022
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112023
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112026
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112027
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112028
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112030
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112032
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112033
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112034
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112035
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112036
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112037
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112038
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112039
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112040
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112041
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112042
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112043
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112045
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112046
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112047
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112048
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112050
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112052
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112053
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112054
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112055
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112056
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112057
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112058

8h30 - 10h30 25/3 ........ 8h30 - 10h30
10h30 - 12h30 25/3 ........ 10h30 - 12h30
12h30 - 14h30 25/3 ........ 12h30 - 14h30
14h30 - 16h30 25/3 ........ 14h30 - 16h30
8h30 - 10h30 26/3 ........ 8h30 - 10h30
10h30 - 12h30 26/3 ........ 10h30 - 12h30
12h30 - 14h30 26/3 ........ 12h30 - 14h30
14h30 - 16h30 26/3 ........ 14h30 - 16h30
8h30 - 10h30 27/3 ........ 8h30 - 10h30
10h30 - 12h30 27/3 ........ 10h30 - 12h30
12h30 - 14h30 27/3 ........ 12h30 - 14h30
14h30 - 16h30 27/3 ........ 14h30 - 16h30
8h30 - 10h30 30/3 ........ 8h30 - 10h30
10h30 -12h30 30/3........ 10h30 - 12h30
12h30 - 14h30 30/3......... 12h30 - 14h30
14h30 - 16h30 30/3 ........ 14h30 - 16h30
8h30 - 10h30 31/3......... 8h30 - 10h30
10h30-12h30 31/3........ 10h30 - 12h30
12h30 - 14h30 31/3........ 12h30 - 14h30
14h30 - 16h30 31/3 ........ 14h30 - 16h30
8h30 - 10h30

10h30 - 12h30

12h30 - 14h30

14h30 - 16h30

SEBRAE « 0800 570.0800
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https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112059
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112060
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112061
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112062
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112063
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112065
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112066
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112067
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112072
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112073
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112074
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112075
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112077
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112078
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112079
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112080
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112081
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112082
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112083
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112084
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112086
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112087
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112088
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112089
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112090
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112091
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112092
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112093
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112096
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112097
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112098
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112100
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112101
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112102
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112103
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112104
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112105
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112106
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112107
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112108
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112109
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112110
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112111
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112112
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LIDERANCA COACH: DESENVOLVENDO
COMPETENCIAS PARA OBTER
RESULTADO

18h | 16h de curso + 2h consultoria) / R$200

Desenvolva técnicas e ferramentas que aprimorem suas
competéncias de lideranca, engajamento e ampliacao da
performance em equipe.

8h30-16h30
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https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111981




COMO ANALISAR UM PONTO
COMERCIAL
2h / Gratuito

.............. 14h - 16h
.............. 14h - 16h

BENCHMARKING: O QUE E
ECOMO FAZER

2h / R$ 20,00

Conheca o processo de benchmarking e promova a melhoria
continua da competitividade da sua empresa.

.............. 19h -21h

VENDEDOR QUE DA RESULTADO
15h / R$120

Desenvolva as competéncias de vendas, utilizando praticas e
ferramentas que aprimorem suas técnicas e alavanquem seus
resultados.

16/3-20/3 ....... 19h - 22h

TECNICAS DE NEGOCIACAO
15h / R$120

dentifique os fatores que influenciam uma negociacao, o seu
oroprio perfil e o do outro negociador, e a importancia da
relacao “ganha-ganha” e do fortalecimento de parcerias.

......... 19h - 22h
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https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112044
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10112094
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111214
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111985
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111986
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PROCESSO CRIATIVO: TECNICAS
E FERRAMENTAS PARA MELHORAR
OS RESULTADOS DO SEU NEGOCIO

12h / R$ 80,00

Quer melhorar os resultados do seu negdcio? Desenvolva o
seu potencial criativo e melhore seus produtos, servicos ou
pProcessos.

MARKETING DIGITAL PARA
EMPREENDEDORES

20h (16h + 4h de consultoria) / R$ 250,00

Conheca os conceitos, estrategias e ferramentas do
marketing digital e se prepare para atuar com seguranca e
competitividade na rede.

-12/3 ........ 14h - 18h
-26/3....... 18h - 22h
0/3-2/4......... 8h - 12h

COMO A INTERNET PODE ALAVANCAR
O SEUNEGOCIO

16h /R$ 120,00

Estabeleca sua presenca digital! Conhecas ferramentas e
construa um plano que vao proporcionar avanco e inovacao
no modelo de gestao de sua empresa.

16-19/3 ......... 14h - 18h

SEBRAE « 0800 570.0800
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https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111104
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111107
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111108
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111116
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111127

SEBRAE « 0800 570.0800
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BOOTCAMP: EMPREENDEDORISMO

EM ACAO

24h / R$ 250,00

Explorar, praticar e empreender sao atitudes essenciais para
guem quer desenvolver o seu proprio negocio. Se este € 0 seu
perfil, entao venha para o Bootcamp. Sao trés dias de vivéncia
e pratica com atividades intensas que farao vocé aprender
colocando a mao na massa.

Voce vai ter acesso a ferramentas e tecnicas que vao mostrar
0 caminho que vai da criacao a execucao de uma ideia, sempre
estimulando o empreendedorismo inteligente e a criacdao de
negocios de sucesso.

Topicos abordados

» Mindset Empreendedor
* Cliente e mercado

* Problema e solucao

* Prototipagem e minimo produto viavel

Canais, vendas e modelos financeiros

Lean Canvas
» Storytelling
* Pitch

Nao ha pré-requisitos para participar deste curso, apenas o
desejo real de inovar seu modelo de negdcio e explorar novas
possibilidades.

PROGRAMACAO SEBRAELAB « MARCO 2020



https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111179
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111180

COMO INSERIR SUA EMPRESA EM
MARKETPLACES

4h / R$ 40,00

Compreenda o conceito e o funcionamento das plataformas
de marketplace, uma estrutura digital de vendas parecida com
e-commerce, e entenda se esse formato € adequado ao seu
perfil de negocio.

4/3 ... 14h - 18h

CONFIANCA CRIATIVA
3h /R$ 40,00

Desperte o seu potencial criativo para estimular o sucesso do
seu negocio! Nesta oficina vocé estara com a mao na massa
aprendendo ferramentas e técnicas que irao lhe ajudar a
abracar o pensamento criativo em seu dia-a-dia de forma leve,
divertida e focada em resultado.

PROPOSITO: O QUE VOCE PRECISA
SABER ANTES DE ABRIR O SEU
NEGOCIO?

3h/R$ 40,00

Descubra o que leva um empreendedor a arriscar em um
mundo de incertezas e de muitas possibilidades e entenda
COmMo a resposta pode estar na convergéncia de dois pontos:
paixao + necessidades.

.............. 14h - 17h

SEBRAE « 0800 570.0800
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https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111216
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111218
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111220

SEBRAE « 0800 570.0800
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COMUNICACAO NAO VIOLENTA

3h /R$ 40,00

Sabia que a comunicacao é um dos maiores desafios das
empresas atualmente? Nesta oficina vocé ira trabalhar
esta habilidade interpessoal fundamental para qualquer
empreendedor, aprendendo a manter um relacionamento
saudavel com clientes, parceiros, fornecedores e
colaboradores.

.............. 14h - 17h

PERSONA: ENTENDA O SEU CLIENTE

E AUMENTE SEUS LUCROS

3h /R$ 40,00

Defina o perfil do seu consumidor através da construcao de
personas, que € a representacao ficticia do seu cliente ideal,
paseada em dados reais de comportamentos e caracteristicas
demograficas.

PROTOTIPAGEM: TRANSFORME IDEIAS

EM PRODUTOS

3h /R$ 40,00

Aprenda a construir o seu modelo de produto ou servico e
perceba como a sua ideia pode funcionar na pratica.

................. 18h30 - 21h30
MAPA DE EMPATIA: COMO SEU CLIENTE

PENSA

3h / R$ 40,00

Quer saber como atender as necessidades do seu cliente?
Aprenda a usar a ferramenta mapa da empatia para sintetizar
observacoes, extrair insigths, inovar e se conectar melhor com
O Seu consumidor.

.............. 14h - 17h

PROGRAMACAO SEBRAELAB « MARCO 2020



https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111222
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111224
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111226
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111244

SEBRAE « 0800 570.0800
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LEAN CANVAS NA PRATICA

3h /R$ 40,00

Valide com maior rapidez as suas hipoteses, atraves dessa
ferramenta que funciona como um guia visual no refinamento
agil de um plano de negdcios, seja para novas empresas ou
para criacao de novos produtos.

................. 14h - 17h

PITCH: COMO VENDER SEU NEGOCIO?

3h /R$ 40,00

Aprenda como fazer um discurso preciso, que permita
aproveitar qualquer oportunidade de venda, investimento ou
patrocinio.

.............. 19h30 - 21h30
STORYTELLING: VENDA MAIS

CONTANDO BOAS HISTORIAS

3h /R$ 40,00

Aprenda a criar historias que aproximem e conectem as
pessoas com sua marca.

.............. 18h30 - 21h30
MODELANDO A PROPOSTA DE VALOR

DO SEU NEGOCIO

3h /R$ 40,00

Transforme suas ideias em modelos de negocios que tenham
valor para os seus clientes.

0/3. i 14h - 17h

PROGRAMACAO SEBRAELAB « MARCO 2020



https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111246
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111248
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111250
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111252




ESTRATEGIAS DE MARKETING DIGITAL
4h / R$ 40,00

Aprenda como utilizar as ferramentas do marketing digital na
captacado e fidelizacao de clientes.

18h - 22h
.............. 13h - 17h

TRANSFORMACAQO DIGITAL —
FERRAMENTA NAS NUVENS

2h / R$ 20,00

Sua empresa ja se beneficia da computacao em nuvem?
Conheca todas as vantagens gue as ferramentas nas nuvens
podem trazer para o seu negocio.

.............. 14h - 16h

COMO CRIAR UMA PAGINA
EMPRESARIAL NO FACEBOOK

3h / R$ 40,00

Aprenda como criar, passo a passo, uma pagina empresarial
no Facebook.
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https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111256
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111257
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111258
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111260
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111263
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111264
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111265

COMO ANUNCIAR NO FACEBOOK
EINSTAGRAM

4h / R$ 40,00

E IMPORTANTE TER PAGINA EMPRESARIAL NO FACEBOOK

Explore e domine os recursos dos gerenciadores de anuncios
para estar devidamente conectado ao seu publico por meio
de midias sociais.

Para anunciar no Facebook e Instagram é necessario
possuir Pagina Empresarial (Fan page). Caso nao possua,
sugerimos a participacao na Oficina “Como criar uma pagina
Empresarial no Facebook”.

18h - 22h
18h - 22h
.............. 13h - 17h

SUA EMPRESA NA PRIMEIRA PAGINA
DO GOOGLE - GOOGLE MEU NEGOC|O

4h / R$ 40,00

Aprenda como utilizar as ferramentas do Google (Google
Meu Negocio, Adwords Express e Google +) para construir e
fortalecer a sua presenca digital.

18/3 .............. 18h - 22h

WHATSAPP BUSINESS
4h / R$ 40,00

O WhatsApp Business foi criado pelo Whatsapp para que
pequenas e medias empresas possam se comunicar com oS
seus clientes. Aprenda como criar e utilizar um perfil nesse
aplicativo.

SEBRAE « 0800 570.0800
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https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111268
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111269
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111270
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111274
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111275
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111280
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111281

COMO VENDER POR UM SITE
DE COMERCIO ONLINE

3h /R$ 40,00

Aprenda como divulgar produtos e servicos nas plataformas
online e em sites de vendas pela Internet.

.............. 19h - 22h
.............. 09h - 12h

INSTAGRAM PARA INICIANTES
4h / R$ 40,00

Figue por dentro dos recursos do instagram que podem te
ajudar a promover sua empresa, através do desenvolvimento
de um importante canal de relacionamento com o seu cliente.

2/3. . 13h - 17h

INSTAGRAM PARA NEGOCIOS
4h / R$ 40,00

Conheca e utilize recursos avancados do Instagram voltados
para gerar vendas e engajamento.

.............. 18h - 22h
.............. 13h -17h
ANALISE DE PRESENCA DIGITAL

— DATA DRIVEN
4h / R$ 40,00

Aprenda a tomar decisdes baseadas em dados! Elabora um
plano de acao, usando ferramentas online, que irao aumentar
0 nivel de assertividade das acOes futuras do seu negdcio.

3/3 8h - 12h

SEBRAE « 0800 570.0800
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https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111286
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111287
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111291
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111292
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111293
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111297
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CONSUMIDOR 4.0 - CULTURAS

DE MUDANCAS NO UNIVERSO
DIGITAL

4h / R$ 40,00

Os clientes sdo digitais! Crie estratégias de aproximacado digital
com os seus clientes, conhecendo as caracteristicas deste novo
consumidor.

18h - 22h

GOOGLE ADS-COMECE A ANUNCIAR
NO GOOGLE

4h / R$ 40,00

Potencialize a presencas online do seu negocio através de uma
das principais ferramentas do Google: o Google ADS.

18h - 22h

GOOGLE DATA STUDIO
— GERE RELATORIOS E DASHBOARDS
VISUAIS

4h / R$ 40,00

Aprenda e domine o Google Data Studio: uma ferramenta que
vai favorecer o acompanhamento das metas e acfes do seu
negocio, te ajudando a otimizar e reduzir os custos.

18h - 22h

INTELIGENCIA DE NEGOCIOS
GOOGLE

4h / R$ 40,00

Google Trends : Conheca o comportamento dos consumidores
e se destaque da concorréncia dominando as ferramentas do
Google.

18h - 22h
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https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111330
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111334
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111336
https://loja.pe.sebrae.com.br/loja/evento/10111339

PRODUCAO DE CONTEUDO DIGITAL
4h / R$ 40,00

Conheca e aprenda a estrutura basica de um copywritter:
profissional responsavel pela producao de conteudos que irao
convencer 0 usuario a comprar o seu produto ou servico!

RESPONDA PARA O SEU CLIENTE
COMEFICACIA, EFICIENCIA
EEFETIVIDADE

4h / R$ 40,00

Considerando que os clientes estao cada vez mais conectados,
aprenda a fazer uso das respostas rapidas por meio das
ferramentas digitais, otimizando seu tempo e melhorando a
experiéncia do seu cliente.

.............. 18h - 22h

TURBINE SEU SITE COM O GOOGLE
4h / R$ 40,00

Conheca diversos recursos e ferramentas que podem
alavancar o seu negdcio, otimizando tarefas desde o
planejamento ate analise de resultados.

................. 18h - 22h

CRIANDO NEGOCIOS INOVADORES
2h /R$ 20,00

Criar algo inovador nao e facill Conheca as caracteristicas que
podem te ajudar a construir um negadcio inovador.

................. 10h - 12h
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