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SEBRAE

A forca do empreendedor brasileiro.



QUERABRIRUMN

Uma das principais razdes para se planejar um negdcio é antecipar-se as
mudangas do mercado. O primeiro médulo da capacitagéo visa capacitar
os participantes quanto as ferramentas de andlise de mercado. O plano de
negocio é uma ferramenta que tem o objetivo de apoiar na consolidagéo
daideia e identificacdo da sua viabilidade, orientando quanto aos principais
desafios naimplementacéo da sua empresa.

Médulo 1- Como Analisar o Mercado (8h)
|:> Médulo 2 - Como Elaborar um Plano de Negécio (8h)

R$170,00
@ - Inscricdes realizadas até 22/01/2020 - R$ 145,00

- Ematé 12 vezes no cartdo de crédito (parcela minima de R$ 40,00).



Estruturando sua ldeia com o Canvas - 24h

O Business Model Canvas, mais conhecido como Canvas, é uma ferramenta
de planejamento estratégico, que permite desenvolver e esbogar modelos
de negdcio novos ou existentes. O curso foi desenvolvido com o propdsito de
auxiliar o participante na validagdo da sua ideia, aprendendo a avaliar cada um
dos nove blocos do modelo de negécio.

Médulo 1 - Transformando sua Ideia em Modelo de Negcio (12h)
Médulo 2 - Aprendendo a Validar Modelos de Negdcio (12h)

+01horade consultoria

- Rs 240'00 ...........................................................

- Inscricdes realizadas até 18/03/2020 - _

-Ematé 12 vezes no cart&o de crédito (parcela minima de R$ 40,00).




QUER MELHORAR SUA EMPRESA?

{IWS MERCADO E VENDAS

Negdcios 4.0

Chegou a hora de ser digital e conquistar novos mercados. Mude sua visao
sobre o mercado e esteja preparado para todos os desafios, com quatro
madulos de muito conhecimento.

Mais informacdes em https://material.rn.sebrae.com.br/negocios4-0

Médulo 01: Comportamento do consumidor na Era Digital
Médulo 02: Inovacio e novas tecnologias

Médulo 03: Operacéo e engajamento de equipes e clientes
Médulo 04: Comércios e midias sociais

R$ 160,00
- Inscri¢des realizadas até 18/03/2020 - R$ 140,00

-Ematé 12 vezes no cartdo de crédito (parcela minima de R$ 40,00).




TOCAR MINHA EMPRESA

As solugdes SEI do Sebrae ensinam os principais pontos para a gestdo de um
negdcio eficiente e lucrativo para as micro e pequenas empresas. Nas oficinas
vocé ird compreender aimportancia do planejamento, como desenvolver a
capacidade empreendedora e de negociagéo, os elementos que envolvem os
processos de compra e venda, os principios basicos de gestéo financeira, entre
outros pontos essenciais para o crescimento da sua empresa.

Y-y SEl Controlar
SEIEmpreender E SElComprar s W 1o Binheiro

SEl Planejar B@ SEl Vender

10a14/02/2020
Hora: 18h as 22h

Investimento: R$ R$ 100,00
- Parcelado em até 2 vezes no cartédo de crédito.
- Desconto de 50% para MEI (em parcela Unica).
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O curso Na Medida reldine um conjunto de solugdes desenvolvidas

para auxiliar o empresario a obter conhecimentos sobre gestdo do seu
negodcio, com vistas ao aumento da sua produtividade, competitividade

e lucratividade de modo sustentével. O curso conta com 8 horas de
consultoria, um momento individual para tirar ddvidas, receber orientacdes
especificas e recomendagdes sobre a aplicabilidade das ferramentas
disponibilizadas nas solucdes.

192 Médulo: Planejamento Estratégico

(CZ NSNS VIt EYN - 17 2 20/02/2020

22 Médulo: Gestéo de Pessoas e Equipes

(CRANNCLICEIENIIEIEVY - 02 2 06/03/2020

32 Médulo: Gestéo Financeira

([ UivelfEYM - 16 2 20/03/2020

42 Médulo: Marketing

(GRZNNCLCICOI U E)VE - 30/03 a 02/04/2020

(D) 18h30as22h30
@ R$600,00 (valor para duas pessoas por CNPJ)

- Inscricdes realizadas até12/02/2020 - RERL A0 X010

- Ematé 12 vezes no cartdo de crédito (parcela minima de R$ 40,00).

Inscricdes e informacdes:
8 3616.7874




INCOMPANY

Capacitar a equipe de
colaboradores se faz cada vez
mais necessario para preparar
aempresa para enfrentar os
concorrentes, atendendo
melhor as necessidades dos
clientes.

Com os cursos In Company
do Sebrae, sua empresa
poderé desenvolver as
competéncias dos seus
colaboradores no préprio
ambiente de trabalho,
oferecendo capacitacéo

com conforto e adaptada as

necessidades da equipe.

Informacoées:
(84)3616-7874

Procure o SEBRAE. N6s
faremos um diagndstico

da suaempresa e vamos
sugerir um curso que vai
atender exatamente suas
necessidades e preparar seus
colaboradores para ajudar sua

empresa a se expandir.

Agende jaum
atendimentoe
descubra tudoo
que o SEBRAE pode
oferecer para asua
empresa.




SEMINARIO

&Empretec

Desenvolvido pela ONU,
identifica e potencializa
0 seu comportamento empreendedor.

Séo 06 dias de atividades

intensas, quando vocé encara seus medos,
acorda para oportunidades, enfrenta
limitacdes e fortalece suas habilidades.

Entrevistas: 28 € 29/01e 03 a 05/02/2020
Seminario: 10/02 a 15/02/2020

Encontro de 21 dias: 06/03/2020
Investimento: R$ 1.000,00

(Parcelado em até 12X no cartéo de crédito)

Link para preenchimento de formulério de inscricao:
bit.ly/Empretecinscricao

Mais informacdes: (84) 3616-7819.

Sao 60h de capacitacéao

em imersao, em que o participante € desafiado em
atividades préticas, cientificamente fundamentadas
que apontam como um empreendedor de sucesso age,
tendo como base 10 caracteristicas comportamentais:



1. Busca de oportunidade e iniciativa

2. Persisténcia

3. Correr riscos calculados

4. Exigéncia de qualidade
e eficiéncia

5. Comprometimento

6. Buscade informacdes

7. Estabelecimento de metas e \
8. Planejamento e monitora- |
mento sistematicos ; ,w_i SR

9. Persuasao erede
de contatos

10. Independéncia
e autoconfianca

Inscricdes e infofﬁat;oes. 08
~_ sebraemais



Sua empresa cresceu e vocé sente dificuldade para
tracar novas estratégias para o futuro do negécio?
Ou ndo sabe usar a gestao financeira para tomar

decisdes?

B
PROGRAMA
SEBRAE
CONSULTORIAS
=

reter clientes?

Conheca o Programa de Consultorias do Sebrae Mais, uma
ferramenta que oferece diversas solucdes para quem busca
crescimento e evolucdo para o empreendimento.

O foco do programa sao consultorias personalizadas nas cinco dreas
tematicas: Estratégias, Financas, Pessoas, Processos e Marketing.

Sao 142 horas por empresa,

distribuidas entre 52 horas de instrutoria e 90 horas de consultoria,
aplicadas conforme a necessidade da empresa.

Inscricées abertas até: 20/03/2020
Previs&do de inicio da turma em abril/2020.

Mais Informacdes: (84) 3616 -7874
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As empresas ndo podem ficar paradas. A busca por inovacéo,
produtividade, competitividade, novos clientes e mercados € uma
constante. E é nessa batalha diaria que as solugbes do Programa
Sebrae Mais podem ajudar sua empresa a obter os melhores
resultados.
O programa de consultoria “Gestéao de Indicadores de
Resultados” é uma solucéo integrada que possibilita a partir

do preenchimento do AUTODIAGNOSTICO DE GESTAO:

o Diagndstico da performance e da competitividade da empresa;

e Desenvolvimento de um plano empresarial;

o Definicdo dos objetivos estratégicos;

e Implantagéo de um modelo de gestdo baseado em indicadores
e metas;

e Acompanhamento sistematico da execucédo e dos resultados.

Aturma é formada com grupos de até 15 empresas, com até 3
participantes por empresa, sendo proprietarios e/ou gestores.

Duracao de 1ano

211h totais, sendo: 127h de consultoria;

8h de encontros empresariais; 76h de workshops.
Realizacéo do Diagnéstico de Gestéao: 10/02 a10/04/2020
Publico-alvo: empresas de pequeno porte.

Mais Informacdes: (84) 3616 -7874 @




Informacoes
importantes

1. Cart8es de crédito: em até 12(doze) vezes, com parcela minima
de R$ 40,00 (quarenta reais).

2. Cartdes de débito.

3.Espécie.

4. Transferéncia identificada.

1.N&o seré devolvido valor de inscricéo caso a desisténcia ocorra no dia,
durante ou apds o evento.

2.Se o cliente comunicar a desisténcia em até 05 (cinco) dias Uteis antes
doinicio do evento, o valor pago sera restituido em 100%;

3.Se o cliente comunicar a desisténcia em um prazo de 05 (cinco) a 01
(um) dia Util antes do inicio do evento, o valor pago sera restituido em 70%;
4.Se ocliente desistirem até 01 (um) dia Util antes do evento, o mesmo
podera converter o crédito para outro produto/servico e o valor sera
revertido integralmente. O cliente se responsabilizara pelo pagamento da
diferenca de valores entre os produtos/servicos, se houver.




1. Teréd prazo de validade de 12 (doze) meses, a contar da data do pagamento.
2.Em caso de cancelamento do evento por parte do SEBRAE/RN, cabera

ao participante decidir se lhe interessa a devolucédo do pagamento ou
aconcessao de crédito para outro produto/servico oferecido por este
SEBRAE.

1. O SEBRAE/RN se reserva o direito de cancelar e/ou adiar a capacitacdo
que ndo atingir o nimero minimo de inscricdes.

1. Dispomos de estacionamento interno para clientes (vagas limitadas).

1. Certificados de participagéo sdo disponibilizados mediante comprovagéo
de conclusao de, no minimo, 75% da carga horaria da capacitacéo.

2. ApSs, pelo menos, 15 dias do encerramento da capacitacéo, os
certificados estardo disponiveis em https://platina.rn.sebrae.com.br.
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