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OBJETIVOS: 
 

Estudar o ecossistema das startups, em São Paulo,  

pela visão dos empreendedores de startups, LADO/ A,  

pela visão de apoiadores, investidores e parceiros , LADO/ B. 



      

LADO/A 
Empreendedor 

Identificar quais são                    

e como se desenvolvem 

as startups, desde a ideia 

até sua consolidação. 

Entender as facilidades          

e dificuldades em cada 

etapa. 

LADO/B 
Investidor/Parceiro  

Identificar as facilidades                          

e dificuldades dos investidores 

(anjos, capital semente, Venture 

Capital) e parceiros (aceleradoras,  

incubadoras, associações,                     

coworkings) com as startups                

nas diferentes fases. 



      

METODOLOGIA 

  

LADO/A 
Empreendedor 

LADO/B 
Investidor/Parceiro  

Entrevistas quantitativas               95              30 

  

 

  

               

               

Entrevistas qualitativas               18              13 



      

O QUE É UMA STARTUP? 
 

Uma startup é definida como uma empresa em fase inicial que tem: 

Á uma proposta inovadora 

Á modelo de negócio escalável 

Á base tecnológica 

Á baixo custo para iniciar as atividades 

Á uma ideia com potencial de se transformar em negócio 

 

 
EXISTEM AS DEFINIÇÕES TEÓRICAS  E AS  DEFINIÇÕES DE CADA ECOSSISTEMA 



      

STARTUP É UMA  

EMPRESA QUE: 

Tem modelo de negócio escalável com alto poder de crescimento  

que aumenta o faturamento sem aumentar os custos      35%   50% 

 

Está em fase inicial, uma empresa nascente      20%  37%*  

 

Sai do zero baseado em uma ideia que tenha solidificação para se  

transformar em negócio       22%  20%  

 

Está validando a solução de um problema, está se adaptando           15%  13%  

 

Atua em um ambiente com alto grau de incerteza, alto risco                       4%  13%*  

 

Tem um modelo replicável, não customizável         2%  10% 

   

Continua... 

LADO/A 
Empreendedor 

LADO/B 
Investidor/Parceiro  



      

É, TAMBÉM, DEFINIDA  

COMO UM NEGÓCIO: 

  

LADO/A 
Empreendedor 

LADO/B 
Investidor/Parceiro  

De inovação/tecnologia                46%                                  33% 

  

 

  

De baixo custo              16%                                   7% 

De impacto na sociedade 
            5%                                   7% 



      

ECOSSISTEMA 

O QUE É? 
 
Um ambiente estruturado, uma rede integrada que apoia startups: 

- universidades de ponta formando empreendedores de alto nível 

- aceleradoras e incubadoras com mentores capacitados 

- comunidade de investidores interessados em investir em inovação. 

- legislação e incentivos para empreendedores e investidores de startups. 

Fonte: Desk research 



    RELATÓRIO 

 THE GLOBAL STARTUP ECOSYSTEM RANKING/2015  

 APONTA SÃO PAULO, COMO O 12º DO MUNDO 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Fonte: The Global Startup Ecosystem Ranking, 2015 



STARTUP 
model generation 

      

  SÃO PAULO 

  CARACTERÍSTICAS 

  DO ECOSSISTEMA 

 

   

   



      

 

 

 

    

   HOMENS, A MAIORIA        83%            73% 

      

     ALTÍSSIMA ESCOLARIDADE 

     (PÓS, MBA, MEST, DOC)  38%     56% 

 

     JOVENS    62%      63% 

                                                           (18/34 ANOS)           (25/44ANOS) 

      

 

 

 

 

 

 

      

LADO/A 
Empreendedor 

LADO/B 
Investidor/Parceiro  

PERFIL 



      

       

 

 87% participam de cursos e eventos de empreendedorismo  

73% dedicam 100% de seu tempo à startup  

48% deixaram emprego, com carteira assinada  

43% vêm da área de tecnologia  

31% já ganharam algum prêmio ou reconhecimento público  

 

 

 

 

 

 

LADO/A 
Empreendedor 



      

       

 

 O empreendedor de startups é obstinado :                                                                                                          

 80% começaram a empresa com recursos próprios, 

 òbootstrapping ó 

 50% ficaram sem ter salário por cerca 2 a 3 anos  

 49% não conseguiram tirar sua ideia do papel  

 28% já estiveram em outra startup  

 

 

 

 

 

 

LADO/A 
Empreendedor 



      

       

 

 Traços de personalidade:  

 Ambiciosos  

 Apaixonados por empreender  

 Abertos, acessíveis, democráticos  

 Atirados, òcaras de pauó, sem nenhum senso de hierarquia 

 Colaborativos, acostumados a trabalhar em grupo  

 Criam empresas para vender (em lotes de ações, ou toda a 

 empresa ) 

 Destemidos, sem medo da crise, quase ingênuos  

 Resilientes , se dispõem a investir 6 anos num projeto incerto  

 

 

 

 

LADO/A 
Empreendedor 



      

       

 

 A possibilidade de executar a sua ideia e montar  

 um negócio próprio com sucesso é o que motiva  

 o empreendedor de startup.  

 

        No âmbito pessoal, a principal dificuldade é conciliar  

 as demandas do dia a dia com as demandas da empresa  

 e a falta de dinheiro.  

 

 

 

 

 

 

LADO/A 
Empreendedor 



      

       

 

 Geralmente , são profissionais do mercado, altamente  

 qualificados, que já tiveram experiência como executivos  

 ou empreendedores.  

  

 Embora, tenham o mesmo objetivo ð desenvolver o ecossistema -   

 atuam de forma híbrida: mentorias , programas de aceleração,  

 networking e , até , como investidores.  

 

 Atuam nas universidades, escolas de negócios, incubadoras,  

 aceleradoras, espaços de coworking  e associações.  

 

 

 

  

LADO/B 
Parceiros 



      

       

 

 Em São Paulo, a maioria, atua há cerca de 6 anos com startups,  

 o que comprova que nosso ecossistema é ainda recente . 

 

 São, também, profissionais altamente qualificados que vieram  

 de empresas, do mercado financeiro e de universidades.  

  

 Existem investidores para todas as fases de desenvolvimento  

 das startups . Mas a maioria prefere investir em startups já 

 operando, mas isso não significa que não há investidores  

 para startups na fase de ideação.  

 

  

 

 

LADO/B 
Parceiros 



      

  

 COMO ESCOLHEM  

     STARTUPS PARA 

 INVESTIR?  

 

   

   

LADO/B 
Investidor/Parceiro  



      

  

 MAIS DO QUE A IDEIA, AVALIAM  

 O EMPREENDEDOR E BUSCAM 

  

 � ÚMA PESSOA QUE REALIZA,  
 QUE �)�$�=���$�6���&�2�,�6�$�6���$�&�2�1�7�(�&�(�5�(�0�µ 

 

 

   

LADO/B 
Investidor/Parceiro  


