— PATROCINIOS




OBJETIVO

O objetivo desta proposta é oferecer cotas patrocinio as empresas interessadas em
divulgar seus produtos e servicos, nas acdes do Escritério Regional Capital Sul, para o
publico alvo do Sebrae-SP.

As cotas patrocinio estdo disponiveis para eventos e/ou atividades dos segmentos
considerados de grande relevancia para o Sebrae-SP.



MODELOS

Divulgacao da empresa patrocinadora em cursos do SEBRAE-SP, que correspondam a um
dos mddulos abaixo:

POTENCIAIS
EMPRESARIOS

EVENTOS ESPECIAIS




PERFIL DO PUBLICO

POTENCIAIS
EMPRESARIOS

Pessoas que estdao planejando um novo negdcio, ou que estdao com intencao de
formalizar um negdcio ja existente.

Estao motivados, focados e engajados na execucao de seus objetivos.
Procuram orientacdes sobre mapeamento de mercado, modelos de negdcios,

formalizacao de empresas, orientacdes sobre tributacao, e sobre gestao empresarial
(Marketing, Financas, Administracao, Planejamento e Gestao de Pessoas).



COTAS DE PATROCINIO
Potenciais Empresarios

PACOTE DE 5 CURSOS, Oficinas - Comecar bem Oficina — Fluxo de Caixa
pertencentes aos
madulos: Oficina — Ganhe Mercado Oficinas — SEI

Minimo 10 e Maximo 30 participantes por turma.

Distribuicao de material e brindes para os participantes do curso

Apresentagao de 10 minutos no inicio do 12 dia de cada curso

Envio por e-mail da sua apresentagao aos participantes

Mailing opt-in dos clientes que participarem de sorteio*

BENEFICIOS <

* Sua empresa esta autorizada a sortear brindes aos participantes para captar este mailing

INVESTIMENTO

Divulgacdo da empresa em 5 cursos

Minimo de 50 e maximo de 150 clientes atingidos MIEE EFE it 1B

MEDIAS E
GDES

RS 2.500,00




PERFIL DO PUBLICO

Microempresas que ja tem um modelo estruturado, histérico de mercado e uma
operacao em funcionamento. Buscam o SEBRAE-SP interessados em cursos e consultorias
para aprimorar a gestao.

Tem maturidade empresarial e estao dispostos a investir para resolver as questdes
pendentes, e desenvolver o negdcio.

Estdo comecando a delegar funcdes. Sao mais abertos a propostas de produtos e servicos
que profissionalizem o negdcio, para melhorar sua imagem junto aos clientes.



Na Medida — Gest3do Financeira Na Medida — Gestdo de Pessoas

CURSOS
Na Medida - Marketing Na Medida — Plan. Estratégico
Minimo 10 e Maximo 30 participantes por turma.
Distribuicao de material e brindes para os participantes do curso
, Apresentagao por 10 minutos no inicio do 12 dia do curso
BENEFICIOS <

Envio por e-mail da sua apresentagao aos participantes

Mailing opt-in dos clientes que participarem de sorteio*

* Sua empresa esta autorizada a sortear brindes aos participantes e captar este mailing

INVESTIMENTO

Divulgacao da empresa no curso contratado

Minimo de 10 e maximo de 30 clientes atingidos KIS EE R>250,00

MEDIAS E

GDES RS 500,00




PERFIL DO PUBLICO

Empresas de pequeno porte, com um modelo de negdcios sélido e em busca de
aprimoramento. Buscam o SEBRAE-SP porque querem atingir um novo patamar.

Sao maduras em termos de gestao, entendem que a profissionalizacao das tarefas é vital
para o desenvolvimento do negdcio. E estao sensibilizados a contratar produtos e
servicos que auxiliem o crescimento da empresa.

Buscam fornecedores capazes de transmitir profissionalismo e solidez. Delegam e
confiam nos fornecedores parceiros. Come¢cam mensurar os resultados obtidos.
Demandam atendimento personalizado.



COTAS DE PATROCINIO

Empresas Consolidadas

CURSOS Seminario Empretec SEBRAE Mais

Minimo 20 e Maximo 30 participantes por turma.

Distribuicao de material e brindes para os participantes do curso

Apresentacao de 10 minutos no inicio do 12 dia do curso

BENEFICIOS <

Envio por e-mail da sua apresentacao aos participantes

L Mailing opt-in dos clientes que participarem de sorteio*

* Sua empresa esta autorizada a sortear brindes aos participantes para captar este mailing

INVESTIMENTO

Divulgacao da empresa no curso contratado
Minimo de 20 e maximo de 30 clientes atingidos LUSEE RS 450,00
MEDIAS E
GDES RS 900,00




PERFIL DO PUBLICO

EVENTOS ESPECIAIS

Seminarios e palestras especiais organizados pelo Escritério Regional Capital Sul na
propria sede ou em espacos parceiros.

Atendem a todo o publico do SEBRAE-SP, englobando Potenciais Empresarios,
Microempreendedores Individuais, Microempresas e Empresas de Pequeno Porte.

Os temas sao relacionados a gestao empresarial e além das palestras da equipe SEBRAE-
SP, ha a participacao de convidados especiais, o0 que enriquece a experiéncia do evento e
favorece o networking.



COTAS DE PATROCINIO
Eventos Especiais

Encontros ALI
EVENTOS Minimo 60 e Maximo 120
participantes por turma.

BENEFICIOS

Divulgacao da empresa no evento contratado

Minimo de 60 e maximo de 120 clientes atingidos S RS 900,00

MEDIAS E

GDES RS 1.800,00




MOTIVOS PARA CONTRATAR

v" Publico-alvo selecionado, o que aumenta a efetividade das acdes;

v" Possibilidade de realizar sorteios para captar mailing opt-in dos clientes;
v Patrocinador exclusivo dentro de sala;

v Auséncia de dispersdo da comunicacio;

v" Clientes atentos e dispostos a adquirir informacdes, contatos e produtos;

v Sua empresa aliando forcas com a marca SEBRAE-SP
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