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Guia rapido: <5

Entenda seus custos, identifique falhas na
precificacGo e tome decisdes de preco e
margem de lucro com mais seguranca



SEBRAE

Muita gente vende todos os dias, mas nao tem clareza se o
preco de venda realmente cobre os custos e o esforco do
negodcio. E ai surge um problema comum: o faturamento
entra, mas o dinheiro ndo sobra. Nem sempre a dificuldade
estd em vender pouco. Muitas vezes, estd em vender com
margem de lucro baixa.

Sem essa visao, o negdcio até gira, mas com risco constante
de aperto no fluxo de caixa. Este guia foi feito para ajudar
vocé a entender o basico da formacao de preco de forma
simples, sem transformar o tema em uma conta complicada.
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Por que
preco minimo
importa?

Preco ndo é s6 o que o0 mercado pratica ou o que o
concorrente cobra. Quando vocé define um valor sem saber
se ele sustenta a lucratividade do seu negdcio, corre o risco
de trabalhar muito e ainda assim ter dificuldade financeira.

O preco minimo funciona como uma protec¢ao. Ele garante
que, ao vender, vocé pelo menos cobre seus custos e
mantém a operacdo saudavel. Sem essa referéncia, é
possivel vender bastante e, mesmo assim, nao ver resultado
no final do més.

Antes de pensar em crescer, faz sentido garantir que cada
venda contribui de verdade para o negécio.
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O que devue Seupreco precisa refletir mais do que o
entrar no seu custo do produto ou servigo. Ele deve

considerar tudo o que esta envolvido
preco final para que a venda aconteca:

Custo direto Gastos
o recorrentes
matéria-prima, produto
Ou insumo principal, aluguel, internet,
embalagens energia, taxas
Esforco e Margem
tempo minima
producao, aluguel, internet,
atendimento, entrega energia, taxas

Quando vocé olha para esses pontos, entende que a formacgao
de pre¢o ndo nasce de comparagao ou intuicao, refletindo a
realidade do seu negdcio.
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Erros comuns
na precificacao

D
=
Copiar pre¢o da concorréncia sem entender o contexto
00 ™
e
Esquecer custos invisiveis

Dar desconto antes de saber a margem

Q N R
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Confundir faturamento com lucro

7 Definir preco no improviso

Esses habitos passam uma sensacao de controle, mas, na
pratica, escondem problemas que aparecem depois, no caixa.



Como chegar a
uma referencm
minima

Vocé nao precisa de uma férmula
complexa para comecar. O mais
Importante é organizar o raciocinio.

Primeiro, levante seus principais custos, tanto os diretos
quanto os recorrentes. Depois, entenda quanto precisa
sobrar para que 0 negdcio seja sustentavel.

Com isso em mente, compare com o preco que voceé pratica
hoje. Ele cobre tudo isso? Sobra alguma margem?

Se aresposta ndo for clara, € sinal de que o pre¢o precisa ser
revisto. Esse processo nao é unico: ele deve acompanhar a
realidade do seu negécio.



SEBRAE

Como aplicar
no dia a dia

Definir o preco minimo ndo é algo que vocé faz uma vez e esquece.

Revise seus precos com frequéncia, principalmente quando
seus custos mudarem. Trabalhe sempre com ndimeros reais,
evitando estimativas ou “achismos”. Pesquise os prec¢os dos
Insumos e quanto isso impacta nos seus custos.

Além disso, conecte esse raciocinio ao seu fluxo de caixa -
é ali que vocé vé o impacto das suas decisdes.

E, principalmente, evite definir pregcos no impulso.

Cada ajuste precisa ter um motivo claro.



Preco minimo ndo € um mero detalhe, € proteg¢ao para o seu
negécio. Antes de pensar em vender mais, vale garantir que
o preco atual realmente faz sentido.

Quando vocé tem clareza sobre isso, toma decisdes com
mais seguranga e reduz o risco de trabalhar sem retorno.

Ainda ficou com duvida? No Portal do Sebrae, vocé acessa
diversos cursos online gratuitos sobre como precificar seus
servicos. Invista em conhecimento pra expandir o seu
negocio de maneira saudavel.



https://sebrae.com.br/




